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Конфликт

Сообразить на двоих в споре за «Черный доктор» не вышло
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Елена Тырина

Идут не в ногу
Холдинг «Родекс» приступил 
к реальной экспансии в край. 
Вслед за разморозкой старо-
го компания начинает новый 
крупный проект.

Суть – в деталях
Денис Галицкий о том, по-
чему ему нет дела до прямых 
выборов главы города и чем 
«болел» в бытность мэром 
Игорь Шубин.

На «Зарину» не зарься
В Перми на одну Zarina ста-
ло меньше. Собственники 
бренда добились снятия вы-
вески в магазине бывшего 
партнера.

Привидение с мотором
Китай дал добро на от-
крытие новых авиарейсов. 
Пока Пермь о них мечтает, 
Екатеринбург – делает.

На Европу с калием
Юрий Борисовец вместо 
продажи «Сода-хлорат» вы-
брал его развитие. Цена во-
проса – 100 млн долларов.
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Развод  
по-пермски 
Бывшие компаньоны, развивавшие 
сеть алкогольных магазинов «Черный 
доктор», борются за право пользования 
брендом. В итоге на пермском рынке 
алкоголя вместо одного «Черного 
доктора» появилось сразу два. 

Конфликт собственников ста-
рейшей пермской сети алкоголь-
ных магазинов «Черный доктор» 
вылился в открытое противо-
стояние в арбитражном суде. Как 
стало известно «bc», ООО «Чер-
ный доктор» обратилось с иском  
к ООО «ВАТ-Ритейл» с требова-
нием запретить последнему ис-
пользование фирменного наиме-
нования «Черный доктор». Обе 
компании начали борьбу за право 
пользования раскрученной вы-
веской в этом году, после того как 
ключевые фигуры, развивавшие 
сеть в тандеме, Андрей Вронский 
и Анатолий Шевченко приняли 
решение заниматься розничной 
продажей алкоголя независимо 
друг от друга. Как пояснили «bc» 
в ООО «Черный доктор», весной 
г-н Вронский покинул состав 
учредителей компании. В свою 
очередь, по информации «bc», 
из состава учредителей «ВАТ-
Спирит», сохранившего за собой 
контроль над рядом магазинов 
сети «Черный доктор», вышел 
Анатолий Шевченко. При этом 
оба бизнесмена твердо намерены 
развивать бизнес под брендом, 
который каждый считает исклю-
чительно своим. Как выяснил 
«bc», сегодня ООО «Черный 
доктор» контролирует 9 мага-
зинов, работающих под маркой 
«Черный доктор», и в ближайшее 
время намерено открыть допол-
нительно еще 3 новых торговых 
точки под этой вывеской. В акти-
ве г-на Вронского на сегодня 3 ма-
газина «Черный доктор», и на 
очереди открытие новых. Пока 
отличить, кто есть кто, можно 
только по оформлению вывесок: 

если старый дизайн оставило за 
собой ООО «Черный доктор», то 
ООО «ВАТ-Ритейл» использует 
то же название, однако по-новому 
оформленное. 

Конфликты бывших компань-
онов из-за бренда прежде единой 
сети заведений в Перми уже име-
ли место. Наиболее громкий из 
последних разводов произошел 
у собственников сети ресторанов 
«Хуторок». Однако тогда оба экс-
партнера Игорь Черненко и Олег 
Поляков разошлись полюбовно, 
договорившись о совместном 
использовании бренда «Хуторок» 
независимо друг от друга. В итоге 
сейчас на пермском ресторанном 
рынке одновременно работают 
«Хуторки» г-на Черненко и г-на 
Полякова и отличаются лишь 
тем, что заведения последнего 
используют в своем названии в 
качестве отличительного знака 
символ «ять» в концовке на-
звания «Хуторок». В разговоре 
с коррепондентом «bc» Игорь 
Черненко отметил, что никакого 
конфликта между ним и Олегом 
Поляковым не было и нет: «Мы 
приняли решение не бороться 
друг с другом за право эксклю-
зивного использования бренда, 
который пользуется узнаваемо-
стью, тем более что и придумы-
вали и развивали его изначально 
вместе. Места на пермском рын-
ке хватит нам обоим», – отметил 
г-н Черненко. Собственники 
«Черного доктора» от достиже-
ния компромисса, напротив, 
далеки. Как заявил «bc» Анатолий 
Шевченко, поскольку компания  
ООО «ВАТ-Ритейл» никакого 
отношения к ООО «Черный док-

тор» не имеет, то и непонятно, 
на каких основаниях использует 
чужое фирменное наименование 
в названии своих магазинов.  
В ООО «ВАТ-Спирит», впро-
чем, придерживаются прямо 

противоположного мнения. По 
словам Андрея Вронского, идея 
названия «Черный доктор» при-
надлежит именно ему, и первые 
магазины сети «Черный доктор» 
были открыты в Перми компа-

нией «Ват-Спирит» еще в 1997 
году, а значит, у этой компании 
есть все права оставить название 
за собой. Обе стороны должны 
встретиться в суде 8 сентября 
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Хроника недели
STOP-КАДР

31 августа закрываются пермские 
пляжи

31 августа в Перми завершается пляжный сезон. Этим летом в 
Перми работало 5 городских пляжей.
Безопасность отдыхающих пермяков и гостей города в этом сезоне 
на пляжах обеспечивали 52 спасателя. За три летних месяца на 
городских пляжах было спасено 29 человек, из них 8 детей. Также 
в 830 случаях спасателями была оказана первая медицинская 
помощь и предотвращено 330 несчастных случаев на воде. Как 
подчеркивают в городской службе спасения, в организованных 
местах купания за лето ни один человек не утонул.

У радиостанции «Эхо Москвы. Пермь» 
сменился учредитель 

На минувшей неделе состоялось одно из главных событий года 
пермского медийного рынка. У радиостанции «Эхо Москвы. 
Пермь» сменился учредитель. Новые владельцы радиостанции, 
по данным осведомленных источников, имеют отношение 
к  компании «Бизнес-контакт», аффилированной кировскому 
губернатору Никите Белых. На самой станции эту информацию 
не подтверждают, но и не опровергают. 

В Перми второй раз прошел турнир 
по бальным танцам среди СМИ

25 августа во второй раз состоялся турнир по бальным танцам 
среди СМИ Media Dance Party. В нем приняли участие 11 пред-
ставителей пермской прессы: журнал «Свадебный марш», портал 
Mediamoda, «Радио Альфа», «Радио Маяк», «Радио Европа Плюс», 
газета «КоммерсантЪ», медиаагентство «Лица», агентство «Видео 
Интернешнл-Пермь», газета «Новый Компаньон», «Наше радио», 
«Вести Пермь» ВГТРК. В этот раз среди танцоров-любителей был 
лишь один мужчина  – Мишель Абдулов (портал Mediamoda), 
поэтому основная борьба развернулась среди представительниц 
прекрасной половины. Победительницей турнира была признана 
Наталья Голубцова, исполнительный директор газеты «Коммер-
сантЪ в Перми», которая выступала в паре с преподавателем 
клуба GallaDance Дмитрием Пьянковым.

Олег Чиркунов встретился 
с Владимиром Путиным 

24 августа в резиденции Ново-Огарево прошла встреча премьер-
министра РФ Владимира Путина с губернатором Пермского края 
Олегом Чиркуновым. На ней обсуждались вопросы социально-
экономического развития региона.
По данным источника «bc», встреча прошла в конструктивной 
обстановке.
Добавим, что согласно последнему «кремлевскому рейтингу» дея-
тельность губернатора Прикамья была оценена на 2 балла, тогда 
как в 2009 году оценка была равна 4-м, а в 2010-м – 3-м.
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Мнение

Читаете ли вы блоги первых лиц края и города? 

Точка зрения

Сергей Казаков

интернет-голосование 
www.business-class.su

цитата

Анатолий Маховиков, глава 
администрации Перми (о  ме-
рах по борьбе с пробками в центре 
Перми):
– Все сложности, конечно, не 
устраним, но что возможно, 
надо делать. Сидеть сиднем не-
позволительно. 

Да, но только ради праздного  
любопытства, о реальном положе-
нии дел власть в блогах не пишет,

26 %

Нет, ничего существенного  
они не размещают,  
открытости власти  

на деле нет,
30 %

Да, только оттуда можно понять, 
что именно является приоритета-

ми топовых чиновников,
23 %

Нет, все равно записи  
в блогах оставляют  

не они сами,  
а их помощники,

21 %

Амир Махмудов, экс-глава  
Кунгура:
– Естественно, читаю. Для меня 
блогосфера сегодня источник 
оценки происходящего «между 
строк». СМИ не всегда доносят 
именно ту информацию, кото-
рая являлась бы объективной. 
Блог же позволяет уловить лич-
ностное отношение чиновника 
к ситуации. Кроме того, срав-
нив оба источника, я получаю 
«золотую середину» – ту инфор-
мацию, которая, как правило, и 
является действительной. 

Зуфер Маслохутдинов, про-
курор Дзержинского района 
Перми:
– Нет, блоги я не читаю, мне 
это неинтересно. Я считаю, что 
чиновники сегодня думают одно, 
говорят другое, а делают третье! 
Поэтому доверять блогам не 
стоит, информация там часто не 
соответствует действительности. 
Да и чиновники пишут там неис-
кренние мысли, а иногда и не 
своей рукой, а рукой помощни-
ков. Заставлять всех чиновников 
вести блог – плохая инициатива. 
Не каждый готов высказывать 
публично свои мысли и рас-
суждения, тем более что их, как 
правило, в дальнейшем могут 
неправильно истолковать.

Олег Подвинцев, политолог: 
– Иногда читаю, иногда нет. 
В основном выборочно, и лишь 
потому, что в большинстве случа-
ев через блог можно почувство-
вать ту или иную информацию 
быстрее, чем через другие ис-
точники. В целом блогосфера 
создает условия и способствует 
развитию демократических про-
цессов, в том числе открытости 
власти. Но обязывать всех чи-
новников писать блог – это уже 
перегиб. Это приводит к тому, 
что блог начинают писать по-
мощники чиновников. 

Слова и смыслы
Двойные смыслы и двоемыслее охватили в России  
все и вся.

«Один там только и есть порядоч-
ный человек: прокурор, да и тот, 

если сказать правду, свинья».
Собакевич. 

«Мертвые души». Н. Гоголь 

Оставим нашу вечную уве-
ренность в том, что все «хри-
стопродавцы» и повсюду «мо-
шенник на мошеннике сидит 
и мошенником погоняет». По-
дозрительность и лицемерие 
Собакевича – исконно челове-
ческая черта, тем более что у 
нее есть реальные основания. 

20 лет назад мы, россияне, 
получили неограниченное 
право говорить и действовать 
свободно и независимо. Но 
менее актуальными Гоголь с 
Салтыковым-Щедриным не 
стали. Так, в августе 91-го сна-
чала помалкивали, а спустя 20 
лет кричат – «это я». Прям как 
Бобчинский с Добчинским. 

Получив право решать и го-
ворить многое так, как оно есть, 
мы «заблудились в призрачном 
лесу». Нет, дело не в аристокра-
тической привычке говорить 
только то, что может быть услы-
шано, и поступать лишь так, как 
велит честь, но позволять себе 
«маленькие слабости» за спиной. 
Эта преграда давно преодолена и 
не только нами. Просто, как буд-
то пребывая в синдроме Корса-
кова, не фиксируя происходящие 
события и не откладывая их в 
копилку памяти, год за годом мы 
вместо советского «двоемыслия» 
насадили сами по себе новый 
способ измышляться и высказы-
ваться. Если вы думаете, что я 
о политике, то глубоко ошибае-
тесь. Там как раз все прозрачно. 
В смысле мутно. 

В наших словах за 20 лет 
появились иные смыслы. Вор 
в оппозиции  – борец за права 
народа. Журналист, издавший 
книгу  – писатель. Потаскуха  – 
сложная женщина. Человек в 
телевизоре  – звезда. Из этих 
двойных смыслов и черпает 
свои скетчи «Камеди клаб». 
И  после этого мы еще удивля-
емся, что в консерватории у 
нас «чего-то не так». Вот только 
стоит ли поражаться тому, что 
интеллектуал бежит, да и пред-
приниматель за ним. За бугор. 

То, что «государство ви-
новато» и «чиновники вору-
ют»  – это все знают. Общее 
место. Но то, что можно за-
рабатывать в маленьком муни-
ципальном районе на детях, 
почему-то никто не говорит 
громогласно. Ведь это наша 
«священная корова». А, ока-
зывается, можно. И еще как. 
Причем не только директору, 
но и тем педагогам, которые в 
силу природного вампиризма 
и неспособности добиться 
чего-то продают их родителям 
всякую «необходимую» всячи-
ну. По предмету, конечно же. 
Наши детские учреждения 
давно превратились в отстой-
ники для неудачников. Но мы 
по-прежнему кричим о том, 
что наше образование самое-
самое. Что-то не припомню, 
чтобы из нашего «пермского 
лукошка» вывалились за по-
следние 20 лет новые Конрад 
Лоренц или Лев Ландау. 

Есть, правда, и другое пред-
ставление о данном феномене. 
В книге американцев Херрн-
штейна и Мюррея «Кривая 
колокола. Интеллект и струк-

тура классов в американской 
жизни», вышедшей в 1994 
году, исследователи предпо-
ложили, что интеллект пере-
дается генетически и в этом 
смысле является знаковым 
материалом, влияющим на на-
следование куда больше, неже-
ли социально-экономическое 
положение родителей или 
полученное образование. Это 
отчасти проясняет, почему в 
благополучных семьях бывают 
скромные по способностям 
дети, а в трущобах вырастают 
гении. Но это не объясняет, 
почему весь народ единов-
ременно впадает в языковое 
непонимание, если не пойти 
дальше, вслед за авторами. 
Тогда уже ставшее расхожим 
выражение Жозефа де Местра, 
которое он написал, будучи по-
сланником Сардинского коро-
левства в Санкт-Петербурге, о 
том, что «каждый народ имеет 
то правительство, которое он 
заслуживает», можно спокойно 
воспринимать обоюдоострым. 

 Из всех масскультовых 
маний, охвативших плебс в по-
следние 20 лет, самыми зараз-
ными оказались фотография, 
писательство и накопление. 
А еще народные мозги посто-
янно требуют выравнивания 
стен в жилище. И постоян-
но человек клянет судьбу и 
своих близких за то, что они 
не такие, какими он их пред-
ставлял, улыбаясь им в лицо 
по утрам. А потом мирится и 
идет дальше сверлить дырку 
в стенке, уверенный в себе и 
окружающих. Как Собакевич. 
Кипит работа…

Раньше человек с дрелью строил бесплатно стадионы и ДнепроГЭС, а теперь он делает перепланировку 
своих двух- или трехкомнатных апартаментов
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Подписано соглашение между ОАО АКБ 
«Перминвестбанк» и Министерством 
сельского хозяйства Пермского края

26 августа между ОАО АКБ 
«Перминвестбанк» и Мини-
стерством сельского хозяй-
ства Пермского края состоя-
лось подписание соглашения 
о сотрудничестве в рамках 
«Программы кредитования 
субъектов малого бизнеса 
на приобретение технологии 

мелкотоварного сельскохозяйственного производства». 
Документ был подписан генеральным директором ОАО АКБ «Перм- 
инвестбанк» Владимиром Белозеровым и министром сельского 
хозяйства Пермского края Александром Логачевым.
Перминвестбанк стал первым кредитным учреждением в крае, 
с которым подписано такое соглашение. «Мы являемся само-
стоятельным банком, который всегда стремился участвовать в 
экономических программах, направленных на развитие перм-
ского бизнеса, и оперативно предлагать для этого финансовые 
решения», – сообщил Владимир Белозеров.
Разработанная программа кредитования позволит начинающим 
предпринимателям получить финансирование на приобретение 
технологий мелкотоварного производства – агрофраншиз. Дан-
ный кредитный продукт отличается низкой процентной ставкой 
и продолжительным сроком кредитования. Поручителем по 
кредиту выступает базовое хозяйство, передающее технологию. 
Процентная ставка может быть снижена в случае дополнитель-
ного поручительства Пермского гарантийного фонда.
Подписание соглашения является важным шагом в развитии 
эффективного и конкурентоспособного агробизнеса в Перм-
ском крае. 
ОАО АКБ «Перминвестбанк». Лицензия ЦБ РФ 784. �Р еклама

Срок следствия по делу  
Константина Мрыхина продлен 
до января 2012 года 

Как сообщает краевое СУСК, продолжается расследование 
уголовного дела в отношении одного из фактических руково-
дителей кафе «Хромая лошадь» Константина Мрыхина, кото-
рому предъявлено обвинение в совершении преступления, 
предусмотренного ч. 3 ст. 238 УК РФ (оказание услуг, не 
отвечающих требованиям безопасности жизни и здоровья 
потребителей, совершенных организованной группой, повлек-
ших по неосторожности причинение тяжкого вреда здоровью, 
смерть двух и более лиц).
По ходатайству следователя срок следствия продлен на 4 ме-
сяца, то есть до 5 января 2012 года.
В настоящее время Мрыхин по-прежнему содержится в одном 
из следственных изоляторов Москвы, решается вопрос о 
продлении срока его содержания под стражей также на 4 ме-
сяца, до 31 декабря 2011 года. Проводятся следственные и 
процессуальные действия по ознакомлению обвиняемого с 
заключениями судебно-криминалистических экспертиз, общий 
объем которых составляет 16 томов.

Рашид Нургалиев направил  
в Пермский край сотрудников 
центрального аппарата МВД России 
для проведения проверки 

По указанию министра внутренних дел РФ Рашида Нургалиева 
для проведения углубленной проверки в ГУ МВД России по 
Пермскому краю направлена группа сотрудников центрального 
аппарата МВД России, сообщает агентство «Интерфакс».
Как отметили в ведомстве, ранее в ряде СМИ и на сайте ГУ 
МВД России по Пермскому краю была опубликована информа-
ция о возбуждении уголовного дела в отношении сотрудника 
отряда особого назначения ГУ МВД России по Пермскому краю 
младшего сержанта полиции А.Тронина, который подозрева-
ется в причинении телесных повреждений жителям поселка 
Усть-Черная Гайнского района О. Бычкову и С. Пипкину.
«По данному факту руководством ГУ МВД России по Пермскому 
краю была проведена служебная проверка, по результатам 
которой должностные лица ГУ МВД России по Пермскому краю 
привлечены к ответственности», – сообщили в пресс-центре 
«Интерфаксу».
Однако в МВД России рассмотрели представленные мате-
риалы и сделали вывод о том, что проверка проведена не в 
полном объеме.

Лоскутное одеяло 
Проектировщик из Германии рассказал об европейском 
опыте планирования малых и средних городов. 
Как оказалось, малых городов в крае нет, зато 
в градостроительных переменах Перми можно увидеть 
опыт Манчестера, Гамбурга и Мюнхена.

На прошлой неделе Пермь 
посетил профессор Мюнхен-
ского университета Дидьер 
Ванкутцем. Именитый про-
фессор прочитал лекцию для 
пермских архитекторов и чи-
новников муниципалитетов, 
отвечающих за разработку 
нормативной градостроитель-
ной документации. Мероприя-
тие было весьма актуально, 
во-первых, потому, что к 2012 
году в соответствии с феде-
ральным законодательством 
Генеральный план должен быть 
в каждом муниципальном обра-
зовании, а сегодня из крупных 
городов региона таким доку-
ментом может похвастаться 
только Пермь. Во-вторых, если 
учесть увлеченность краевых 
властей и лично губернатора 
Олега Чиркунова европейским 
опытом градостроительства, 
станет понятно, почему для 
специалистов на местах так 
важно тоже быть в тренде. 
Перми в этом плане повезло – 
власти нашли деньги, позвали 
европейских специалистов, 
которые показали, каким дол-
жен быть современный город, 
и получили готовый продукт в 
виде мастер-плана. Тем же тер-
риториям, у которых денег нет, 
придется самим разбираться, 
составлять техзадания на раз-
работку мастер-планов, а для 
этого важно понимать, каким 
они хотят увидеть свой город 
в будущем. 

 К осознанию того, каким 
должен быть современный 
город в меняющемся мире, 
Европа пришла еще несколько 
десятков лет назад, для России 
это становится актуальным 
сейчас. 

Вот некоторые отрывки 
из начала лекции г-на Ванкут-
цема:

– Сейчас во всем мире про-
исходит глобальная урбани-
зация. В 50-е годы ХХ века 

в городах жило около 30  % 
населения, в 2000 году  – уже 
50 %. По прогнозам, в 2025 году 
эта цифра может достигнуть 
70 %... Численность населения 
Западной Европы постоянно 
сокращается. И, как показыва-
ют данные ООН, Россия тоже 
в этом тренде. Если в 2010 году 
население страны составляло 
140 млн человек, к 2050 году 
оно может составить 116 млн. 
Но 75  % людей будет жить в 
городах. 

– В мире сейчас серьезные 
климатические изменения. 

Кроме того, население бу-
дет стареть. В России эта про-
блема не является приоритет-
ной, в то время как в Европе 
она серьезно обсуждается на 
государственном уровне. Ра-
стут выбросы углекислого газа, 
изменяется температурный 
режим, из-за увеличения осад-
ков постоянно происходят 
наводнения. 

– Не менее остро стоит про-
блема потребления земельных 
ресурсов, все чаще города раз-
растаются и занимают сельско-
хозяйственные земли и леса.

 Все это заставляет экспер-
тов задуматься о том, что, воз-
можно, действующая модель 
урбанизации несовершенна. 
Европейские власти полага-
ют, что снять ряд проблем 
можно с помощью грамотной 
организации городов. Дидьер 
Ванкутцем описал градострои-
тельный опыт Манчестера, 
Фрайбурга, Лейпцига, Мюнхе-
на, Гамбурга. Похоже, слоган 
который выбрали для себя жи-
тели Мюнхена: «Компактный, 
урбанизированный, зеленый!» 
актуален для всего Евросоюза. 
Интересно было послушать, 
как решаются проблемы сохра-
нения численности населения в 
городе за счет преобразования 
промышленных зон в жилые и 
рекреационные зоны, увидеть, 

хотя бы на слайдах, как на ме-
сте казарм в одном из районов 
Мюнхена вырастает современ-
ный жилой комплекс. 

К сожалению, в аудитории 
лекцию, похоже, восприняли 
не как руководство к действию, 
а скорее как заочную экскур-
сию. Вопросов к профессору 
было очень мало. Это вполне 
объяснимо. Мыслить в масшта-
бах строительства целого горо-
да пермяки еще только учатся. 
Кто-то поинтерсовался, что 
проектировщики понимают 
под термином «малые города», 
и получил ответ, что это города 
с населением 200–300 тысяч че-
ловек. Между тем в Березниках, 
втором по численности насе-
ления городе края, проживает 
не более 160  тысяч человек. 
Большинство городов регио-
на – это 15–30 тысяч жителей. 
Такие города европейские 
проектировщики называют 
«садовыми».

Запомнилось другое. Во вре-
мя рассказа об опыте европей-
ских малых и средних городов 
не исчезало ощущение, что 
Пермь с ее мастер-планом ока-
залась не только в европейском 
тренде, но и, как лоскутное 
одеяло, собрала лучший евро-
пейский опыт. Так, идея пре-
образования промышленных 
зон в жилые показалась очень 
знакомой, когда г-н Ванкут-
цем рассказывал про Гамбург. 
Тут же, кстати, вспомнился 
Дуйсбург, который не уста-
вал нахваливать бывший мэр 
Перми Игорь Шубин. Сжатый 
Мюнхен, окруженный зеле-
ным кольцом, напомнил идею 
компактности, заложенную в 
пермском мастер-плане. А ре-
конструкция целых кварталов 
в Лейпциге  – идею пермских 
властей перестроить город. 

Сегодня Пермь активно 
включается в градостроитель-
ные процессы, причем каче-
ство новаций вполне мирового 
уровня. Главный риск этого  – 
сроки реализации. Любой по-
добный проект имеет горизонт 
планирования в несколько 
десятков лет. Но в Перми се-
годня интерес к градострои-
тельству определяется только 
интересом к теме одного чело-
века – Олега Чиркунова. И если 
следующему главе региона идея 
перестройки городов на новый 
лад окажется безраличной, то 
нынешние мастер-, ген- и про-
чие планы окажутся лишь од-
ним из эпизодов региональной 
истории. Пусть и ярким!

Немецкий архитектор рассказал пермякам,  
как создается современный город



страница 5№ 33 (348) 29 августа 2011 года

Компания ЗАО «Родекс 
Юкон», реализующая коттедж-
ный поселок «Строгановский 
посад», расширяет свое при-
сутствие на пермском рынке 
индивидуального жилищного 
строительства. По информации 
«bc», компания уже нашла уча-
сток для своего второго проекта 
на территории Пермского края. 
Это будет поселок, расположен-
ный примерно в 30 минутах 
езды от города. Приступить к 
реализации компания намерена 
не раньше, чем закончит 80 % 
проекта «Строгановский по-
сад», который представляет со-
бой мультиформатный поселок 
на 318 домов в трех сегментах: 
«комфорт», «комфорт плюс» 
и «бизнес». В новом проекте 
компания планирует сосредото-
чить свои усилия на более узком 
сегменте рынка. При выборе 
места компания руководство-
валась двумя основными кри-
териями  – инфраструктурой и 
экологической ситуацией. Как 
отмечает источник, знакомый 
с ситуацией, в компании землю 

искали более 8 месяцев, и участ-
ков, удовлетворяющих всем 
требованиям, на рынке не так 
уж много. 

Первый проект на рынке 
«Строгановский посад» ком-
пания начала еще в 2008 году, 
но из-за кризиса он был замо-
рожен. Реализация проекта на 
54,6 га разбита на три очереди. 
По словам руководителя отдела 
продаж ЗАО «Родекс Юкон» 
Матвея Габова, компания не 
реализует участки без подряда. 
В «Строгановском посаде» воз-
можно приобретение дома с 
землей и коммуникациями. Это 
помогает избежать типичной 
пермской ситуации, когда люди 
покупают землю и им обещают 
коммуникации, а в результате 
получают лишь земельный 
участок.

«В настоящее время построе-
но и обеспечено коммуникация-
ми 14 домов, 8 из них уже нашли 
своих владельцев. Стоимость 
квадратного метра начинается 
от 30 тыс. рублей. Минимальная 
площадь дома составляет 113 

кв. метров. Покупатель может 
выбрать один из 24 проектов 
домов»,  – отмечает Матвей Га-
бов. Начальные инвестиции в 
проект составили порядка 200 
млн рублей. В настоящее время 
проектное финансирование 
осуществляет Россельхозбанк. 
В планах компании построить 
50 домов к концу года. Заверше-
ние проекта запланировано на 
2014–2015 годы.

По данным опрошенных 
«bc» аналитиков рынка недви-
жимости, в разной степени 
готовности в крае находится 
порядка 75 проектов коттедж-
ных поселков. Предложение 
о покупке готовых домов есть 
лишь в трети проектов, заяв-
ленных за два последних года. 

Большинство пермских 
компаний называет несколько 
причин принятия девелопера-
ми подобных решений: с одной 
стороны, продажа земельных 
участков под застройку  – это 
более простой способ с мини-
мальными рисками получить 
прибыль, доходность проектов 
зависит от месторасположения 
участка, есть проекты со стои-
мостью 15 тыс. рублей за сотку, 
а есть 670 тыс. рублей. 

По мнению директора кон-
салтинговой компании ООО 
«Доверенные лица» Татьяны 
Пономаревой, девелоперы 
пока не могут угадать все требо-
вания потребителей. «Индиви-
дуальное жилое строительство 
предполагает индвидуальные 

решения по внешнему облику 
дома, внутренним планиров-
кам, этажности. Покупатель, 
решившийся на свой дом, хо-
чет, чтобы в нем воплотились 
все его желания. Готовые про-
екты такой подход исключа-
ют», – отмечает эксперт.

 По мнению заместителя 
генерального директора ОАО 
«Пермглавснаб» Владимира 
Занина, сегодня многие игроки 
на рынке загородной недвижи-
мости вынуждены распрода-
вать участки с отрицательной 
рентабельностью  – цены по 
сравнению с 2008 годом сильно 
упали. «Что касается продажи 
готовых домов, рисков здесь 
много: сложно получить не-
обходимую рентабельность и 
угадать все требования поку-
пателя», – отмечает г-н Занин. 

Компания ОАО «Пермглав-
снаб», построив первые 11 до-
мов из 65 в коттеджном поселке 
«Бережное» (28 км от Перми), 
занялась продажей земельных 
участков. 

Проект компании «Родекс 
Юкон» эксперты оценивают 
как достаточно рискованный: 
все дома стоимостью больше 
3 млн рублей продаются на 
пермском рынке с большим 
скрипом. «На сегодня в Перми 
нет емкого и развитого рынка 
продажи коттеджных домов, 
хотя проект с точки зрения ме-
стоположения и инфраструкту-
ры очень достойный. В таких 
проектах чаще всего продается 
порядка 20 домов в год», – ре-
зюмирует г-н Занин. 

Ю р и й  Б о р и с о в е ц  р а с -
считывает получить кредит 
в Западно-Уральском банке 
Сбербанка России на завер-
шение проекта строительства 
нового производства на терри-
тории завода «Сода-хлорат». 
О том, что Сбербанк принял 
принципиальное решение о 
сделке, «bc» сообщил источник 
в ЗАО «РИАЛ», собственником 
которой является Юрий Бори-
совец. Финансовый директор 
компании Марина Медведе-
ва факт сделки опровергла, 
заявив, что в настоящий мо-
мент стороны согласовывают 
детали. 

О планах по строительству 
нового производства было 
объявлено еще в 2006 году. Од-
нако во время кризиса г-н Бо-
рисовцец решил продать свою 
долю в ООО. Назывался даже 
потенциальный покупатель  – 
совладелец предприятия Ген-
надий Шутиков. Сделка тогда 
не состоялась, потому что соб-
ственники не смогли получить 

одобрение основного креди-
тора – Сбербанка. «Стоимость 
проекта 100 млн долларов, за 
последние полтора года была 
освоена половина этой суммы. 
Это большие деньги, мы дума-
ли о вхождении еще одного 
собственника, но смогли сами 
решить проблему», – рассказал 
«bc» Юрий Борисовец. 

Если договор будет подпи-
сан, то предприятие получит 
70  % от необходимой для 
завершения проекта суммы, 
оставшиеся 30 % предприятие 
должно вложить самостоя-
тельно. 

Один из основных про-
дуктов, который производит 
«Сода-хлорат», на сегодняш-
ний день – калий едкий (КОН). 
По словам Юрия Борисовца, 
на новом производстве будет 
запущен выпуск этого же про-
дукта, но с более высокой 
степенью чистоты. При этом 
останавливать старое произ-
водство собственники также 
не собираются. 

 Окончание строительных 
работ намечено на середи-
ну 2013 года, в конце этого 
же года будет запущено про-
изводство на предприятии. 
«В первом квартале 2014 года 
новое производство «Сода-
хлорат» начнет работать на 
полную мощность, это 30 тонн 
в месяц», – рассказала «bc» фи-
насовый директор УК «РИАЛ» 
Марина Медведева. 

Эксперты полагают, что 
«Сода-хлорат» не составит 
проблем найти рынки сбыта 
за рубежом. 

«В закупке едкого калия 
могут быть заинтересованы 
промышленные предприятия 
стран России и СНГ. Спрос 
на этот продукт показывает 
устойчивый рост (если не 
считать кризисного спада 
2008–2009 годов). Перспектив-
ным в плане сбыта нам кажется 
также рынок Восточной Евро-
пы – Чехия, Польша, Венгрия, 
где отсутствие собственного 
производства компенсирует-

ся поставками из Германии и 
Франции. Но за этот рынок 
сбыта, вероятно, придется 
еще «повоевать». Ключевым 
конкурентным преимуществом 
как раз может оказаться каче-
ство, чистота товара»,  – счи-
тает управляющий директор 
ФГ «БрокерКредитСервис» 
Сергей Данилов. Сегодня, по 
данным ЦБ УК «Солид Менед-
жмент», в мире более чистый 
КОН производит шведский за-
вод Eka Chemicals, но и там он 
выпускается в незначительных 
объемах. «Производство более 
чистого КОН станет хорошим 

подспорьем для европейцев, 
мощности которых в этом 
секторе, похоже, еще не так 
расширены», – полагает управ-
ляющий портфелями ЦБ УК 
«Солид Менеджмент» Георгий 
Ельцов. В компании даже рас-
считали возможную выручку 
«Сода-хлорат» от реализации 
КОН. При средней стоимости 
1 килограмма продукта в Рос-
сии – 50 рублей – в год выручка 
от сбыта 360 тыс. тонн КОН 
может составить порядка 20 
млн рублей. 

Экономика
проект

Любовь Анкудинова

Елена Тырина 

Инвестиции

«Родекс Юкон» активно расширяет владения

На Европу с калием
На завершение строительства нового производства на «Сода-хлорат» Юрию Борисовцу нужно еще 50 млн долларов. 
Получить деньги предприниматель рассчитывает в Сбербанке. 

Справка «bc»

Сегодня «Сода-хлорат» занимается производством таких 
продуктов, как гидрат окиси калия (КОН), хлорат калия 
(KСlO3), метасиликат натрия пятиводный (Na2SiO3*5H2O) 
и другие. Эта продукция используется в химической, не-
фтеперерабатывающей, целлюлозно-бумажной, спичечной, 
текстильной отраслях, цветной и черной металлургии, в 
производстве синтетических каучуков и латексов, антиголо-
ледных реагентов, биодизельного топлива и других областях 
промышленности. 

Справка «bc»

ЗАО «Родекс-Юкон» входит в федеральный строительный 
холдинг RODEX GROUP. В портфеле холдинговой компании 
за 16 лет работы на рынке 16 реализованных коттеджных 
поселков, на сегодня еще 10 находятся в разной стадии го-
товности. RODEX GROUP работает на рынке малоэтажной 
недвижимости с 1994 года. Общая площадь всех объектов, 
входящих в портфель проектов RODEX GROUP, составляет 
более 570 тыс. кв. метров.

Идут не в ногу
Компания «Родекс Юкон» разморозила свой первый проект коттеджного поселка в Пермском крае. В «Строгановский посад» 
инвестировано уже 200 млн рублей. Одновременно девелопер инициирует второй проект поселка, под который уже подобран участок. 
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Персона

Личное дело

Беседовала Елена Тырина 

Суть – в деталях 
Правозащитник Денис Галицкий – о том, как нужно себя поставить, чтобы не предлагали взяток, 
как построить военных, чтобы те платили за грохот летающих истребителей, и о том, почему ему 
нет дела до прямых выборов пермского мэра. 

В последнее время вы шокируете 
общество странными идеями: то 
хохлому рядом с Заксобранием 
считаете недостойной власти, то 
сквер Уральских Добровольцев 
предлагаете заставить сотнями 
стульев в знак памяти о каждом 
из погибших. Насколько оправдан-
но, когда общественный деятель, 
не ориентируясь на запрос боль-
шинства, начинает продвигать 
подобные идеи? 
– На хохлому я хотел обра-

тить общественное внимание, 
чтобы об этом стали говорить не 
в духе заказных статей исполни-
телей – насколько это необычно 
и красиво – и общественный взор 
обратил на эту проблему свое 
внимание. А по поводу памят-
ника хотел поддержать ту часть 
общественности, которая боится 
кричать о том, что памятник не 
нужен. Эскизы, представленные 
на градсовете, не учитывали 
технические детали. У нас и так 
очень много бумажной архитек-
туры, которая никогда не будет 
воплощена в жизнь. С последним 
эскизом памятника я не знаком. 

Инициативы от вас исходят посто-
янно. Какие из них считаете наи-
более интересными для себя? 
– Я думаю, что самое громкое 

дело в моей практике на сегодня 
связано с полетами истребите-
лей над городом. Я уже нашел 
истца, от имени которого и подал 
иск. Мы просим суд, чтобы он 
обязал Министерство обороны 
установить пластиковые окна в 
квартире истца. А потом – как 
пойдет и сколько будет желаю-

щих обратиться с такими же тре-
бованиями, ведь понятно же, что 
шум от полета истребителей – 
проблема общегородская. 

Нередко звучат обвинения в ваш 
адрес и в адрес других правоза-
щитников, что общественная вол-
на поднимается за деньги. Пред-
ложения о вознаграждении за 
такие услуги к вам поступают? 
– Все серьезные обществен-

ные организации, их порядка 
10, в том числе и моя, такими 
вещами не занимаются. А в слу-
чае возникновения подобных 
заказов создаются или свои кар-
манные организации с нуля или 
привлекаются ТОСы.

Лично мне взятки за то, что-
бы возбудить общественность, 
ни разу не предлагали. Я поста-
вил себя так, что все понимают: 
обращение с таким вопросом ко 
мне будет безрезультатным. Мне 
иногда говорят: ты, наверно, 
нанялся, продался домостроите-
лям. Например, когда собиралась 
комиссия по изменениям в ПЗЗ, 
которая обсуждала вопросы огра-
ничения этажности в городе. А я 
даже не со всеми интересантами 
был знаком. В этой ситуации у нас 
просто совпали интересы.

Примечательный факт, вы не 
состояли в коалиции «За прямые 
выборы», созданной пермскими 
общественными деятелями. С чем 
это связано? 
– Потому что по большому 

счету глава города – это не мэр. 
Мэр де-факто – это Маховиков. 
Он является центром принятия 

решений. А глава города – это 
председатель думы, пусть его и 
выбирают сами депутаты. Все 
знают, что кроме канцлера в 
Германии есть президент, но кто 
знает, как его зовут. Единствен-
ное, что мне не очень нравится, 
что Анатолий Маховиков в силу 
своих личных качеств непублич-
ная фигура, а хотелось бы видеть 
активного мэра. 

Какие вы ставите перед собой 
задачи как один из членов град-
совета? 
– Сегодня проблема в том, что 

градсовет не собирается. Ана-
толий Маховиков на последнем 
заседании спросил о том, чем 
мы будем на совете заниматься. 
Этот вопрос я могу понять, он по-
хорошему чиновничий. Градсо-
вет сегодня – это совещательный 
орган, решения которого могут 
не исполняться. Когда на совете 
председательствовал Игорь Шу-
бин, который темой застройки 
города «болел», он благодаря 
своей харизме и методам, не 
прописанным в положении о 
совете, добивался исполнения 
решений. Есть, впрочем, и еще 
одна проблема – в составе град-
совета заседает костяк маститых 
архитекторов, известных еще с 
советских времен. И если про-
ект представлен автором не их 
когорты, на него обрушивается 
вал критики. Если же эскиз при-
надлежит «своему» человеку, кри-
тика, конечно, вроде как есть, но 
касается уже, например, лишь 
облицовки фасадов. 

Я думаю, что градсовет дол-
жен работать по заказу муници-
палитета, анализируя ситуацию в 
городе, и разрабатывать готовые 
решения. Сегодня обществен-
ность возмущена, например, 
черным торговым центром по 
ул. Революции, 5а, так что членам 
совета и надо заняться разра-
боткой положения по фасадам 
в городе. 

В градостроительной сфере сре-
ди общественности у вас есть 
явный конкурент – пенсионерка-
правозащитница Валентина Огло-
блина, которой удалось невероят-
ное – отменить Генплан. Вы к ее 
инициативам как относитесь? 
– Я поддерживаю то, чем она 

занимается. У нее есть интерес, 
и она его продвигает. Однако го-
род – это территория компромис-
сов. Нельзя говорить о том, что 
все леса в городе священны, это 
нонсенс. Валентина Оглоблина 
против застройки, но основную 
опасность представляют те, кто 
варварски сваливают мусор в 
лесах.

Это для европейцев лес – ред-
кое явление. А у нас к городским 
лесам у людей особое отношение. 

Они не пойдут туда собирать гри-
бы. Они поедут за город. 

Вы активно занимались судьбой 
здания пивзавода «Ижевского 
товарищества», который рекон-
струирует компания «Б.С.Т». Про-
должение последует? 
– Я раз в год пытаюсь подтолк-

нуть КЦОП к тому, чтобы они 
занялись изъятием памятника 
архитектуры у собственников. 
При этом памятник будет продан 
с торгов и собственники получат 
за него деньги. Пока у нас не 
было таких прецедентов, но если 
собственник плохо содержит 
памятник, его нужно сменить. 
Такой прецедент можно создать. 
С точки зрения закона сделать 
это возможно. 

В городе сейчас активно обсуж-
дается проблема месторасполо-
жения зоопарка и его формата, 
100 процентов – у вас есть свои 
идеи по этому поводу... 
– Я считаю, зоопарк в том 

виде, в котором он существует, 
делом глупым. В ХIХ веке, когда 
появлялись зоопарки, люди 
могли только по книгам знать, 
что есть такое животное – лев, 
у которого кисточка на хвосте. 
И в начале ХХ века и в середине 
фильмы про животных не сни-
мали. Но сегодня, когда человек 
включает Animal Planet, у него 
есть возможность увидеть жи-
вотных в естественной среде. 
Сегодня главный смысл зоопар-
ка – это развлечение для детей. 
Но, возвращаясь ко льву, это не 
самое лучшее животное для раз-
влечения детей. Для горожан 
нужен зоопарк, чтобы они зна-
ли и видели животных, которые 
живут в этой местности. При 
этом у детей должна быть воз-
можность и белочку покормить, 
и зайцев увидеть близко. Акцент 
на экзотических животных 
должен быть минимальным. Те 
суммы, которые озвучивают для 
переноса зоопарка, очень боль-
шие, лучше на них отправлять 
особо интересующихся био-
логией школьников на сафари 
в Африку. 

А про художественную галерею 
что скажете? 
– У пермской галереи непло-

хая коллекция, и не надо строить 
для нее какое-то сумасшедшее 
здание, чтобы туда ходили. Не 
надо приглашать Петера Цум-
птора. Здание в нашем случае не 
так уж важно. Я предлагал ранее 
место на Пушкина, 50, пока там 
не построили высотку. Набереж-
ная, о которой много говорят 
сегодня, ни в одном российском 
городе не является его центром. 
В силу погодных условий она 
большую часть времени неудобна 

и неуютна. И еще, что важно, 
мне кажется, не надо разделять 
коллекцию на деревянную скуль-
птуру и остальные экспонаты. 

Совсем недавно начались богослу-
жения в нынешнем здании галереи. 
Вы как смотрите на возвращение 
Церкви культовых зданий? 
– В целом неплохо. Только 

складывается впечатление, что 
Церковь стремится получить 
ровно все то, что принадлежало 
ей до революции. При этом она 
не воспринимает передаваемые 
ей сооружения как памятники 
архитектуры. Как только церкви 
вернули здание Феодосиевской 
церкви, они сразу цоколь, обли-
цованный известняковым кам-
нем, красивым, естественным, 
облепили цветастым мрамором. 
До сих пор есть желание подать 
за это на Церковь в суд. И объ-
екты, переданные в последнее 
время, восстанавливают как-то 
странно. Мне говорили о том, 
что в бывшем здании фармакаде-
мии на Ленина стены обшивают 
деревянной вагонкой. Сегодня 
Церковь не понимает, что это 
не просто недвижимость, а обще-
ственное достояние. А за обще-
ственное достояние Церковь 
должна нести ответственность. 

Вы достаточно критично выска-
зывались о проекте городских 
властей превратить ул. Кирова в 
пешеходную. Сегодня, когда пер-
вая очередь проекта завершена, 
ваше отношение изменилось? 
– Нет, и я думаю, что мы с 

вами скоро увидим, как она «за-
гибается». Люди там есть только 
потому, что пока лето, да и откры-
лась она недавно. Городу вообще 
надо меньше придумывать. У нас 
есть аллея на Комсомольском 
проспекте, и нужно просто созда-
вать точки притяжения на самом 
бульваре. Там должны быть кафе, 
в которых можно выпить кофе, 
те же художники, народные про-
мыслы. И эта пешеходная улица 
уже готова. Тем более на Кирова 
почти не осталось памятников 
архитектуры. Там много ново-
делов. 

Есть инициативы городской вла-
сти, которые вам глубоко сим-
патичны? 
– Я не акцентирую свое вни-

мание на том, что мне нравится. 
У меня всегда возникает больше 
вопросов не к инициативам, а к 
тому, как они реализуются. Суть 
всегда скрывается за деталями. 
Сделали выделенную полосу для 
автобусов  – и это хорошо, но 
думаю, что не там, где надо, за-
нялись газонами – и исполнение 
тоже не то, какого бы хотелось. 
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Татьяна Гришина

Ирина Семанина
Разбирательство

На правах рекламы

Доигрались
В Заостровке из помещения организации, оказывавшей услуги 
«дополнительного образования», изъят 21 игровой автомат. От прокуратуры 
дельцов азартного бизнеса защищают бывшие полицейские. 

По информации «bc», крае-
вой арбитражный суд удо-
влетворил иск прокуратуры 
Дзержинского района о при-
влечении к административной 
ответственности ООО «Центр 
дополнительного образова-
ния». С предпринимателей 
взыщут штраф в размере 40 
тыс. рублей, имущество конфи-
сковано. Согласно договору-
оферте от 01.04.2011 г., центр 
оказывал «учащемуся» услуги, 
связанные с дополнительным 
образованием, а именно обу-
чение играм «в целях всесто-
роннего удовлетворения об-
разовательных потребностей 
граждан», а также оказывал 
«индивидуальные педагоги-
ческие услуги». В ходе раз-
бирательства выявлено, что 
фактически образовательные 
услуги в сфере дополнительно-
го образования обществом не 
оказывались, а в помещении 
находился нелегальный игро-

вой клуб. 23 мая сотрудники 
прокуратуры провели провер-
ку помещения по адресу 1-я 
Колхозная, 2, в ходе которой 
был обнаружен 21 игровой 
аппарат. Прокуратурой было 
изъято 11 из них, а также 8 
электронных плат. По словам 
прокурора Дзержинского рай-
она Зуфера Маслохутдинова, 
теперь прокуратура намерена 
добиться запрета на сдачу 
в аренду помещения на 1-й 
Колхозной и окончательного 
прекращения деятельности 
центра. «Возбудить уголовное 
дело в данном случае пробле-
матично, поскольку для этого 
необходимо доказать, что вы-
ручка этого клуба составила 
более полутора миллионов 
рублей», – отметил прокурор, 
добавив, что дело осложняет 
еще и тот факт, что со стороны 
ООО «Центр дополнительного 
образования» консультантом 
выступает бывший сотрудник 

полиции, компетентный в 
тонкостях закона. 

По словам прокурора, такие 
дела в Перми не редкость. По-
добные нелегальные игровые 
клубы возникают под видом 
различных видов деятельно-
сти. После привлечения к от-
ветственности и прекращения 
деятельности игровых клубов 
нечистые на руку предпри-
ниматели перерегистрируют 
свой бизнес и продолжают 
нелегальную деятельность. С 
начала 2011 года прокуратурой 
Дзержинского района было 
проведено 23 проверки и пода-
но 28 исков в суд по аналогич-
ным делам. «Все иски связаны 
с прекращением деятельности, 
запретом деятельности, а так-
же привлечением к админи-
стративной ответственности. 
На сегодняшний день они все 
удовлетворены», – прокоммен-
тировал прокурор. 

На «Зарину» не зарься 
В торговом центре «Семь пятниц» исчезла вывеска фирменного отдела Zarina. Владелец бренда 
добивался ее снятия полтора года. 

В Перми стало одним магази-
ном Zarina меньше. В торговом 
центре «Семь пятниц» на про-
шлой неделе сменил вывеску 
магазин, работавший под вы-
веской Zarina и оформленный в 
фирменном стиле этого бренда. 
Ассортимент магазина включал 
в себя небольшой процент фир-
менных вещей и в остальном 
состоял из небрендовой одежды. 
Как выяснил «bc», раньше соб-
ственник магазина ИП Дмитрий 
Минченко работал по франшизе, 
но потом счел данный способ ве-
дения бизнеса неэффективным 
и решил продолжить самостоя-
тельно, однако вывеску предпо-
чел оставить.

Ситуацию с магазином в 
«Семи пятницах» компания 
«Мэлон Фешн Груп», владелец 

бренда Zarina, однозначно ква-
лифицировала как незаконное 
использование торговой марки, 
сообщив корреспонденту «bc», 
что права на представление этой 
марки у собственника магазина 
закончились еще в феврале 2010 
года. «По договору собственник 
должен был снять все вывески, 
о чем он нас уведомил и прислал 
фотоотчеты. В данный момент 
мы пишем ему официальное 
письмо по поводу того, чтобы 
он немедленно снял вывеску. В 
противном случае мы будем выяс-
нять отношения в суде», – заявила 
представитель пресс-центра «Мэ-
лон Фэшн Груп» Ирина Старо-
верова и добавила, что данный 
пример хорошо иллюстрирует 
уровень развития культуры фран-
чайзинга в Перми.

Конфликт завершился тем, 
что господин Минченко удовлет-
ворил требование «Мэлон Фэшн 
Груп» и снял фирменную вывеску. 
Прибегать к взысканию ком-
пенсации собственник бренда 
не намерен и считает проблему 
исчерпанной.

Таким образом, на сегодняш-
ний день в Перми осталось два 
магазина Zarina, один из которых 
был открыт «Мэлон Фэшн Груп» 
напрямую, а другой по системе 
франчайзинга.

В целом госпожа Староверова 
отмечает, что в последнее время 
подобные ситуации происходят 
все реже и реже: «Торговые мар-
ки у нас зарегистрированы, поэ-
тому от таких недобросовестных 
партнеров мы можем защититься 
официальными требованиями и 
судебными исками. К сожалению, 
не все бизнесмены понимают, 
что нельзя использовать чужие 
товарные знаки или какие-либо 
другие материалы, являющиеся 
интеллектуальной собственно-
стью другой компании».

В самом ТЦ «Семь пятниц» 
от комментариев по ситуации 
с магазином Zarina отказались, 
сославшись на занятость.

Елена Жданова, директор 
ООО «УК ЭКС» (управляет ги-
пермаркетом «Семья»), отмеча-
ет, что ситуации, подобные слу-
чаю с Zarina, в торговых центрах 
Перми происходят периодиче-

ски: «В нашей практике бывали 
случаи отзыва франшизы. Мы со 
своей стороны отслеживали это 
и выносили арендатору преду-
преждение о необходимости 
снять фирменную вывеску либо 
урегулировать с франчайзером 
вопрос о возобновлении со-
трудничества. Нас интересует в 
первую очередь качество наших 
арендаторов, поэтому для нас это 
вопрос снижения рисков». Также 
госпожа Жданова отмечает, что 
в целом за время работы ТЦ 
«Семья» такие ситуации носили 
единичный характер и, как пра-
вило, быстро разрешались, в том 
числе при активном контроле со 
стороны франчайзера.

По словам руководителя юри-
дической коллегии «Правое 
дело» Алексея Жучкова, законо-
дательством предусмотрен ряд 
мер, с помощью которых вла-
дельцы брендов могут оградить 
себя от подобных посягательств: 
правообладатель может запре-
тить незаконное использование 
товарного знака и взыскать с 
пользователя убытки. Кроме 
того, сам пользователь должен 
понимать, что подобного рода 
нарушения могут повлечь не 
только взыскание с него убытков, 
но и административное пресле-
дование со стороны правоохра-
нительных органов и ФАС.

Справка «bc»

Бренд Zarina находится 
в собственности компании 
«Мэлон Фэшн Груп», кото-
рой также принадлежат та-
кие бренды, как Befree, LOVE 
REPUBLIC, SPRINGFIELD, 
Women'Secret и Co&beauty. В 
Перми у «Мэлон Фэшн Груп» 
работают два собственных 
магазина и пять магазинов, 
открытых по системе фран-
чайзинга.

Примерные затраты на 
запуск магазина Zarina оце-
ниваются в 2,2 млн рублей. 
При этом покупка фран-
шизы не подразумевает ни 
первоначального взноса, 
ни выплат роялти. «Мэлон 
Фэшн Груп» предлагает сво-
им франчайзи разработку 
индивидуального дизайн-
проекта, поставку торгового 
оборудования и фирмен-
ных элементов на условиях 
продажи, а также услуги по 
обучению и мерчендайзин-
гу. От франчайзи требуется 
соблюдение финансовой 
дисциплины,торговой на-
ценки и других условий до-
говора о сотрудничестве. 
Кроме того, «Мэлон Фэшн 
Груп» устанавливает для сво-
их франчайзи минимально 
допустимый объем товаро-
оборота в 1 млн рублей.

Для бесплатного пользования Zarina не годится
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Александра Гончарова

Двадцать лет спустя
Нефтяной компании «ЛУКОЙЛ» в этом году исполняется 20 лет. В Пермском крае уже состоялось 
несколько мероприятий, приуроченных к юбилею, одно из них прошло в рамках празднования 
Дня работника нефтяной и газовой промышленности.

2011 год – особенный для неф- 
тяной компании «ЛУКОЙЛ». 
Уже 20 лет предприятия Груп-
пы работают во всех россий-
ских регионах, в том числе и 
в Пермском крае, где их роль 
трудно переоценить. 

Именно они возглавляют 
рейтинг крупнейших пред-
приятий региона и показы-
вают одни из самых высоких 
показателей выручки и при-
были. Прошедший 2010 год не 
стал исключением: «ЛУКОЙЛ-
П е р м н е ф т е о р г с и н т е з »  и 
« Л У К О Й Л - П Е Р М Ь »  з а -
нимают в  рейтинге  1 -е  и 
2 - е  м е с т о ,  а  « Л У К О Й Л -
Пермнефтепродукт»  – 7-ю 
позицию. Неудивительно, что 
ЛУКОЙЛ является и самым 

крупным налогоплательщиком 
края. По итогам 2010 года в 
бюджеты всех уровней в При-
камье было перечислено свы-
ше 60 млрд рублей налоговых 
платежей. 

Более того, компания уже 
на протяжении пяти лет плодо-
творно работает с региональ-
ными властями. Президент 
ОАО «ЛУКОЙЛ» Вагит Алек-
перов ежегодно подписывает 
Протокол о взаимодействии с 
Пермским краем в рамках Со-
глашения об экономическом и 
социальном сотрудничестве. 
И с 2006-го по 2010 год компа-
ния инвестировала в экономи-
ку и социальную сферу региона 
3 млрд 800 млн рублей.

В текущем, 2011 году пред-

приятия Группы «ЛУКОЙЛ» 
продолжают свое динамичное 
развитие в Пермском крае и 
по итогам года намерены ин-
вестировать в регион более 
15 млрд рублей.

Награды героям. Юби-
лейный для нефтяной компа-
нии год стал богат на награды 
коллективу ООО «ЛУКОЙЛ-
ПЕРМЬ». Сразу четыре ра-
ботника предприятия были 
удостоены государственных 
наград Российской Федера-
ции за многолетний труд и 
большой вклад в развитие не-
фтегазового комплекса.

В частности, орден «За 
заслуги перед Отечеством» 
II степени получил Сергей 
Белозеров, занимающий долж-
ность начальника управления 
охраны труда, промышленной 
и экологической безопасности 
и имеющий 29-летний стаж 
работы в нефтяной отрасли. 
Под его руководством была 
разработана и внедрена инте-
грированная система управ-
ления окружающей средой и 
промышленной безопасно-
стью, благодаря чему ООО 
«ЛУКОЙЛ-ПЕРМЬ» стало 
первой организацией нефтя-
ной компании, получившей 
сертификат соответствия тре-
бованиям международного 
стандарта. 

Такой же награды удостоен 
и Андрей Воловик, оператор 
по добыче нефти и газа ЦДНГ 
№  12, более 22 лет работаю-
щий в нефтяной отрасли. Он 
принимал активное участие 
во внедрении нового обору-
дования – устьевых блоков по-
дачи реагентов-ингибиторов, 

чье применение позволило 
увеличить межремонтный 
период работы скважин при 
повышении коэффициента 
эксплуатации на 2 %, а также 
обеспечил вместе с другими 
членами бригады ввод в экс-
плуатацию 6 уникальных для 
Пермского края скважин с 
горизонтальным положением 
ствола.

Еще двум сотрудникам, опе-
раторам по добыче нефти и 

газа Рашиту Бактиеву и Андрею 
Носову, присвоено звание «За-
служенный работник нефтяной 
и газовой промышленности 
Российской Федерации».

Работа на результат. 
Но даже в праздничный для 
компании «ЛУКОЙЛ» год 
пермские нефтяники не пре-
кращают работу по модерниза-
ции производства. Так 2011 год 
ознаменовался запуском в экс-
плуатацию новых уникальных 
объектов, позволяющих увели-
чить качество работ и произ-
водственные показатели. 

Добыча нефти по груп-
пе предприятий «ЛУКОЙЛ-
ПЕРМЬ» в последние годы и 
так имеет устойчивую положи-
тельную динамику, и в компа-
нии уверены, что такая тенден-
ция сохранится. Ее основой, в 
частности, должен послужить 
более чем полуторакратный 
рост к 2013 году объемов экс-
плуатационного и разведочно-
го бурения. Рост добычи будет 
сопровождаться внедрением 
новых технологий буровых 
работ и освоения скважин, 
увеличением объемов горизон-
тального бурения и освоения 
скважин, применением новых 
методов повышения нефтеот-
дачи пластов. 

Одним из основных на-
п р а в л е н и й  д е я т е л ь н о с т и 
«ЛУКОЙЛ-ПЕРМЬ» является 
программа по повышению 
уровня использования попут-
ного нефтяного газа, которая 
предусматривает доведение 
в ближайшие годы уровня 
утилизации до 95 %. И в этом 
году на некоторых нефтепро-
мыслах удалось добиться того, 
что весь попутный газ идет на 
дело. 

Действительно уникальным 
проектом для нефтяной отрас-
ли стало внедрение нефтяни-
ками «ЛУКОЙЛ-ПЕРМЬ» тех-
нологии интеллектуального 
промысла. Опытной площад-
кой для инновации стало Ко-
куйское месторождение. Там 
был установлен гидропривод 
«Гейзер», его бесперебойная 
работа позволила принять ре-
шение о дальнейшем развитии 
проекта, главная цель которо-
го создание принципиально 
нового комплекса добычи неф-
ти, позволяющего проводить 
мониторинг и дистанционное 
управление технологическим 
процессом в режиме реально-
го времени, с минимальным 
участием обслуживающего 
персонала. 

Справка «bc»

В  2 0 1 1  г о д у  О О О 
«ЛУКОЙЛ-ПЕРМЬ» вновь 
подтвердило свое соответ-
ствие требованиям между-
народных стандартов ISO 
14001:2004 (система эко-
логического менеджмента) 
и OHSAS 18001:2007 (си-
стема менеджмента про-
фессионального здоровья 
и безопасности).

«ЛУКОЙЛ-ПЕРМЬ» продолжает увеличивать объемы добычи,  
модернизируя производство и реализуя новые проекты

Вклад сотрудника «ЛУКОЙЛ-ПЕРМЬ» Сергея Белозерова в развитие  
нефтегазового комплекса высоко оценили российские власти
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Перевозки

Общество

 Иван Рябухин

Привидение с мотором 
Краевые власти мечтают об открытии авиарейса Пермь – Пекин. Авиакомпании, с которыми ведут 
переговоры, предпочитают летать в КНР из Екатеринбурга. 

Власти Пермского края акти-
визировали процесс по откры-
тию авиарейса Пермь – Пекин. 

Как сообщил «bc» предста-
витель правительства региона в 
КНР Илья Шулькин, на сегодня 
ведутся переговоры с тремя 
авиакомпаниями, две из них 
российские («Сибирь» (S7) и 
«ЮТэйр») и одна китайская 
(«Хайнаньские авиалинии»).

Напомним, после решения 
китайской подкомиссии по 
транспорту в Санье (КНР) об 
увеличении квоты полетов для 
российских авиакомпаний в 
Пекин с 49 до 70 в неделю отече-
ственные операторы получили 
возможность открывать новые 
рейсы. Однако, по словам г-на 
Шулькина, на данный момент 
ни одной заявки на открытие 
авиарейса Пермь  – Пекин в 
Росавиацию подано не было. 
При этом переговоры с «Хай-
наньскими авиалиниями» ве-
лись еще до решения в Санье, 
так как с российской стороны 
квота возможных полетов была 
использована на 100 %, а с ки-
тайской – примерно на 60 %.

«По большому счету мы 
уговариваем авиакомпании от-

крыть этот рейс. Но вопросы, 
которые они задают, касаются в 
основном гарантий пассажиро-
потока, льгот на аэропортовое 
обслуживание и различные ва-
рианты дотаций или стимулов в 
первый год работы», – отмечает 
г-н Шулькин.

В авиакомпании «Сибирь» 
корреспонденту «bc» подтвер-
дили, что, действительно, пра-
вительство Пермского края об-
ращалось к ним с таким предло-
жением. На сегодняшний день 
специалисты S7 производят все 
необходимые технологические 
расчеты, связанные с оценкой 
возможных затрат, прибыли и 
пассажиропотока. В авиакомпа-
нии затруднились назвать даже 
примерные сроки завершения 
данных работ. В свою очередь 
в компании «ЮТэйр» не смогли 
оперативно ответить на запрос 
«bc». 

По словам генерального 
директора «Пермских авиали-
ний» (управляют аэропортом 
«Большое Савино») Валерия 
Григорьева, с авиакомпаниями 
велись предварительные пере-
говоры. «Мы готовы открыть 
новый рейс, это не проблема 

для аэропорта. Необходимо 
только согласовать время рей-
сов и заключить договор на об-
служивание. Зачастую авиаком-
паниям предлагается перечень 
стандартных услуг. Китайское 
направление востребовано, и 
люди однозначно ездят в эту 
страну. На сегодняшний день им 
приходится вылетать либо из 
Москвы, либо из Екатеринбур-
га», – поделился г-н Григорьев. 

Представители екатерин-
бургского аэропорта «Кольцо-
во» также отмечают востребо-
ванность китайского направле-
ния: круглогодичные рейсы из 
Екатеринбурга в КНР осущест-
вляются с июля 2009 года. 

На сегодняшний день в Пекин 
самолеты отправляются пять раз 
в неделю. Три рейса совершают 
«Уральские авиалинии», еще 
два – китайская компания «Эйр 
Чайна». Также «Уральские авиа-
линии» осуществляют чартер-
ный рейс один раз в 2 недели 
в зимний период в курортный 
город Санья. «Пассажиропоток 
на линии Екатеринбург – Пекин 
в период с августа 2010-го по 
июль 2011-го составил более 
71 тысячи человек со средней 

загрузкой пассажирских кресел 
на уровне 69 %», – сообщила «bc» 
директор по стратегическим 
коммуникациям ОАО «Аэропорт 
Кольцово» Юлия Федотова. 

Кроме того, после решения 
подкомиссии в Санье растет 
и количество рейсов. Так, с 
октября 2011 года два раза в 
неделю по маршруту Екате-
ринбург – Пекин начнут летать 
самолеты компании «Сибирь», 
сообщают в администрации 
аэропорта «Кольцово». Таким 
образом, рейсы в Китай станут 
ежедневными. 

Расширяют географию 
своего присутствия в Китае и 

«Уральские авиалинии». Как 
сообщили «bc» в компании, 
в ближайшее время будут от-
крыты авиарейсы Челябинск – 
Харбин, Новосибирск – Харбин 
и Новосибирск  – Гуанчжоу, 
Иркутск – Гуанчжоу, а также еще 
один рейс на Харбин из Крас-
ноярска в дополнение к уже 
существующему. В «Уральских 
авиалиниях» «bc» пояснили, 
что представители Пермского 
края не обращались в компанию 
с предложением об открытии 
рейсов в Китай на базе регио-
нального аэропорта. 

Ирина Семанина
Эксперимент

«Простой»-вопрос
1 сентября в Перми стартует проект по введению парковок с ограниченным временем пребывания перед зданиями 
администраций города и края. Уже с этой недели за «простой» с автомобилистов будут взимать штраф в размере 100 рублей.

Как сообщили «bc» в Перм-
ской дирекции дорожного 
движения, подготовительный 
этап реализации эксперимента 
начался 1 августа. В течение 
месяца работники дирекции 
занимались технической сторо-
ной вопроса – монтаж фотофик-
саторов, пробные видеозаписи, 
установка информационных 
щитов. К 1 сентября подгото-
вительный этап должен быть 
завершен. По словам начальни-
ка ПДДД Максима Киса, время 
парковки будет ограничено 
двумя часами. «Этот срок обу-
словлен тем, что все визиты в 
администрацию завершаются в 
течение часа. Двух часов будет 
достаточно. У администрации 
края время парковки будет 
3 часа, поскольку там автомоби-
ли оставляют также посетители 
КДЦ», – прокомментировал г-н 
Кис, добавив, что решение про-
вести подобный эксперимент 
было принято на основании 
отсутствия в городе единой пар-
ковочной политики. «С чего-то 
надо было начать. Поэкспе-
риментировать решили, как 
говорится, на себе», – отметил 
собеседник «bc». 

Губернатор Пермского края 
Олег Чиркунов раскритиковал 
эксперимент из-за его дорого-
визны. Максим Кис призна-

ется, что покупка и установка 
фотофиксаторов  – процедура 
действительно недешевая. «Не 
факт, что эксперимент покажет 
необходимость их внедрения на 
каждой парковке», – отметил со-
беседник. У проекта, по его сло-
вам, есть 2 направления разви-
тия – использование мобильных 
фотофиксаторов, способных 
двигаться по нескольким парков-
кам и отмечать нарушителей, или 
введение так называемых «синих 
часов», когда водитель, припар-
ковавшись, кладет под стекло 
бумажные часы с указанием теку-
щего времени. Первый вариант 
достаточно удешевит экспери-
мент, второй потребует привле-
чения к работе дополнительной 
рабочей силы  – контролеров. 
По словам Максима Киса, в экс-
перименте будут использоваться 
фотофиксаторы, закупленные 
ранее по целевой краевой про-
грамме. Их стоимость, по словам 
г-на Киса, составляет более мил-
лиона рублей. Весь эксперимент 
обойдется городу в аналогичную 
сумму, деньги на него выделены в 
рамках ведомственной целевой 
программы организации дорож-
ного движения. «У эксперимента 
нет цели заработать денег на 
штрафах, главная задача  – ра-
ционально использовать пар-
ковочное пространство в горо-

де», – прокомментировал г-н Кис, 
добавив, что суть ограничения – 
создать удобство посетителям, а 
не работникам администрации. 
С мнением начальника ПДДД со-
гласен и научный руководитель 
Центра дорожной информации 
Михаил Якимов. По его мне-
нию, сегодня парковки в центре 
города используются неэффек-
тивно, они всегда переполне-
ны автомобилями чиновников, 
работающих в администрации. 
«У работников госслужб в свою 
очередь есть право выбирать, 
каким образом добираться до 
работы», – считает руководитель 
ЦДИ. Он также подчеркнул, что 
в течение дня автомобиль работ-
ников администрации простаи-
вает на парковке по 8 часов. При 
ограничении времени стоянки 
до двух часов эффективность 
одного парковочного места воз-
растет в 4 раза. По словам г-на 
Киса, с 1 июля 2012 года штраф 
за «простой» будет увеличен до 
300 рублей. В ходе эксперимента 
также станет ясно, необходимо 
ли увеличивать или сокращать 
время парковки для автомоби-
листов. Инициативу провести 
эксперимент поддерживают 
и предприниматели города. 
По словам владельца одной из 
пермских автостоянок Андрея 
Трошева, иногда люди оставляют 

свои автомобили на парковках 
неделями. Администрации по-
том приходится за свой счет 
эвакуировать заброшенные авто. 
Эксперимент, по мнению пред-
принимателя, должен уменьшить 
загруженность центральных 
улиц Перми благодаря тому, что 
автомобили будут динамично 
сменять друг друга на парковке. 

Как отметил начальник 
ПДДД, введение в Перми парко-
вок с ограниченным временем 
пребывания – только малая часть 
всей планируемой парковочной 
политики города. По его словам, 
она будет состоять из нескольких 
элементов: введение парковок 
с ограниченным временем пре-
бывания, обеспечение увеличе-
ния частных и муниципальных 
автостоянок, работа с собствен-
никами земельных участков и 
стимулирование их на органи-
зацию парковок, активизация 
работы в отношении правона-
рушителей, информационная 
поддержка каждого этапа. По 
мнению Андрея Трошева, дан-
ная политика сможет увеличить 
лишь количество временных пар-
ковок в городе. «Замороженных 
участков строительства в Перми 
еще много, есть где размещать 
временные стоянки. Насчет 
капитальных  – не уверен. На-
сколько я знаю, в Перми их нет 

вообще», – прокомментировал 
предприниматель. О дальней-
шей работе с парковками заявило 
также управление по развитию 
потребительского рынка Перми. 
По данным УРПР, на 1 января 
2011 года в Перми насчитывалось 
648 автостоянок открытого типа. 
375 из них находятся на муници-
пальной земле, остальные – на ве-
домственной территории. За два 
с половиной года на территории 
города было демонтировано 288 
несанкционированных автостоя-
нок, 24 из них – за первое полуго-
дие 2011 года. В планах УРПР на 
2012–2013 годы – упорядочение 
размещения на территории горо-
да автостоянок открытого типа. 
По плану количество самовольно 
организованных автостоянок в 
2012 году будет составлять 13 % 
от общего количества, в 2013 
году – 5 %. Количество машино-
мест к 2013 году планируется 
увеличить почти в 2 раза – с 8775 
до 16  830. «Сегодня мы гото-
вим  документ концепции пар-
ковочной политики, который 
впоследствии будет представлен 
пермским депутатам», – резюми-
ровал Максим Кис, добавив, что 
итоги эксперимента по введению 
парковок с ограниченным време-
нем пребывания будут подведены 
к Новому году. 

Из Перми на Пекин выход пока закрыт
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Тема номера
Продуктовый ритейл 

Оборот розничной торговли  
в регионах ПФО в 2010 году

Субъект Млн рублей в % к 2009 году На душу населения, 
рублей

Российская Федерация, млрд рублей 16435,8 104,4 115 819,1

Приволжский федеральный округ 2976547,7 105,0 98 778,3

Республика Башкортостан 512128,9 104,6 126 089,1

Республика Марий Эл 43625,7 102,4 62 398,5

Республика Мордовия 48414,7 101,1 58 346,6

Республика Татарстан 454393,6 108,9 120 415,7

Удмуртская Республика 110262,8 104,2 72 190,1

Чувашская Республика 81901,6 105,9 64 042,9

Пермский край 305985,7 105,2 113 127,0

Кировская область 92012,8 108,5 65 905,6

Нижегородская область 350747,5 106,8 105 261,9

Оренбургская область 157681,8 108,7 74 652,2

Пензенская область 112758,2 103,2 81 914,3

Самарская область 422236,9 103,0 133 164,4

Саратовская область 181012,3 104,9 70 464,3

Ульяновская область 103385,1 109,8 79 418,0

Источник – Росстат

МАГНИТная буря
На рынке продуктового ритейла Пермского края начался передел. Местных игроков постепенно начинают вытеснять федеральные сети. Впрочем, пермские компании 
также подумывают об экспансии в соседние регионы.

На сегодняшний день рынок 
продуктового ритейла считает-
ся одним из перспективных и 
наиболее динамично развиваю-
щихся. По данным краевого Ми-
нистерства развития предприни-
мательства и торговли, интерес 
к развитию в Прикамье прояв-
ляют все крупные федеральные 
компании, да и сами пермяки не 
прочь попробовать свои силы в 
соседних регионах. 

Малая толика. По данным 
Росстата, оборот розничной 
торговли в России в 2010 году 
составил 16,436 трлн рублей, из 
этой суммы на долю торговых 
сетей пришлось 15,8  %. В При-
волжском федеральном округе 
ритейлеры получили меньше, 
чем в среднем по России, – 13,3 % 
из 2,98 трлн рублей оборота роз-
ничной торговли. В Пермском 
крае этот показатель еще ниже. 
Максим Гольдберг, директор 
Уральского филиала компании 
X5 Retail Group (в Пермском 
крае компания представлена 
сетью магазинов «Пятерочка»), 
ориентируясь на расчеты анали-
тиков РБК, полагает, что доля 
сетевых форматов в обороте 
розничной торговли в России 
не превышает 30 %, в то время 
как в большинстве европейских 
стран эта цифра стремится к 
90  %. «Тенденция такова, что 
в отдаленной перспективе это 
произойдет и у нас»,  – считает 
эксперт. Другого мнения при-
держивается владелец перм-
ской продуктовой сети «Виват» 
Вадим Юсупов. По его словам, 
90  %  – это недостижимый для 
федералов в России показатель. 
«В нашей стране никогда не будет 
такой высокой концентрации се-
тевой торговли, как в Европе, где 

90 % рынка продуктов питания 
контролируется менее чем 10 
игроками. Россия очень большая 
по площади страна, наша ситуа-
ция ближе к Америке. Думаю, в 
России федеральные сетевые 
компании будут контролировать 
не более 50 % рынка продуктов 
питания, остальное заберут пред-
приятия региональной органи-
зованной розницы», – отмечает 
собеседник «bc». 

 Но сегодня на долю сетевых 
ритейлеров в Пермском крае 
приходится лишь 10,4 % от обо-
рота розничной торговли. По 
этому показателю Пермский 
край в Приволжском ФО зани-
мает 5-е место после Татарстана, 
Самарской, Нижегородской и 
Саратовской областей. Наибо-
лее высокая доля сетей в обо-
роте розничной торговли во 
всем ПФО в Нижегородской и 
Самарской областях, там она со-
ставляет 18,8 и 18,7 %. 

О том, что пермские сети 
могли бы зарабатывать в крае 
намного больше, чем сейчас, го-

ворит еще один показатель. Как 
отмечает и. о. министра развития 
предпринимательства и торгов-
ли Пермского края Константин 
Пьянков, среднедушевой доход 
в регионе составляет 18,4 тыс. 
рублей в месяц на человека, из 
них 14,4 тыс. рублей население 
ежемесячно тратит на покупку 
товаров и услуг. При этом в сетях 

за весь прошлый год каждый 
житель края оставил только 
11,8 тыс. рублей. Таким образом, 
высокая покупательная способ-
ность и низкий уровень обеспе-
ченности сетевым ритейлом де-
лают Пермский край, по словам 
г-на Пьянкова, привлекательным 
для сетевых компаний. 

Новая тройка. Сегодня 
планы по экспансии в регион 
есть у всех федеральных ритей-
леров. Пытаются не отстать от 
них и местные игроки, полагая, 
что пока места хватает всем. 
По мнению Елены Ждановой, 
директора УК «ЭКС» (компа-
ния управляет торговой сетью 
«Семья»), сегодня активно раз-

виваются дискаунтеры и неболь-
шие супермаркеты, а крупные 
торговые объекты между собой 
практически не конкурируют, 
стадия насыщения данного фор-
мата далеко впереди.

 По мнению руководителя 
Пермского филиала компании 
«Тройка Диалог» Игоря Вагизо-
ва, рынок продуктового ритей-
ла достаточно конкурентен, в 
основном за счет региональных 
игроков. По оценкам самих ри-
тейлеров, сегодня среди компа-
ний, работающих на территории 
Пермского края, можно выде-
лить трех лидеров, два из них – 
это региональные сети «Виват» 
и «Семья». Прочные позиции 
также занимает «Пятерочка». 

Такая ситуация, когда местные 
игроки занимают доминирующее 
положение, по словам Вадима 
Юсупова, характерна для Урала 
и восточных регионов России, 
то есть территорий, удаленных 
от столицы, в то время как феде-
ральные компании предпочита-
ют развиваться в первую очередь 
в регионах, близких к Москве. 
Однако, не исключает эксперт, 
на пермском рынке продуктов 
питания уже в ближайший год 
ситуация может измениться. 

Вадим Юсупов:
– Наиболее перспективной, на 

мой взгляд, сетью на сегодняшний 
день является «Магнит». Она раз-
вивается очень быстрыми темпа-
ми, уверен, что в ближайшие годы 

именно «Магнит» станет лидером 
пермского рынка и по итогам года 
потеснит кого-то из нынешней 
тройки. В те территории Пермско-
го края, где сегодня не работает ни 
одна из сетей, обязательно войдет 
эта компания. 

Однако то, что пермские 
ритейлеры еще только про-
гнозируют, на самом деле уже 
произошло. Свой оборот в Перм-
ском крае не открыла ни одна 
компания, опрошенная «bc», но 
по количеству магазинов сеть 
«Магнит» уже вышла на первое 
место в регионе. И такое разви-
тие ситуации вполне соотвеству-
ет общероссийскому тренду. Как 
отмечает Игорь Вагизов, рынок 
продуктового ритейла привле-
кателен не только благодаря 
росту платежеспособности по-
требителей, но и в силу слабого 
влияния негативных процессов в 
экономике на потребление про-
дуктов, что особенно актуально 

для сетей дискаунтеров. Именно 
как дискаунтеры позиционируют 
себя сети «Дельта», «Магнит», 
«Пятерочка».

В компании «Тандер» (управ-
ляет ТС «Магнит») отказались 
комментировать какие-либо 

планы, связанные с развитием 
сети в Пермском крае, но ранее 
ее представители уже заявляли 
об увеличении числа магазинов 

в этом году с 58 до 88. В начале 
августа ЗАО «Тандер» выиграло 
торги и приобрело у администра-
ции города помещения на общую 
сумму 13,75 млн рублей. Темпы 
развития «Магнита» в Перми 
гораздо выше тех, на какие спо-
собны сегодня местные сети. 
Представители большинства 
региональных компаний в раз-
говоре с корреспондентом «bc» 
признали, что их планы скром-
нее: от 5 до 8 новых магазинов 
в год. Одна из причин, которая 
мешает более динамичному раз-
витию,  – отсутствие торговых 
площадей. 

Марина Медведева, финан-
совый директор УК «РИАЛ» 
(управляет магазинами «Гастро-
ном»):

– Потенциал для развития 
сетевого ритейла в Пермском крае 
есть, но отсутвует предложение по 
торговым помещениям, пригодным 
для открытия магазина такого фор-
мата. Например, нам нужны площа-
ди 300–400 кв. метров. Чтобы они 
окупались, ежедневно там должно 
совершаться порядка 2–2,5 тысячи 
покупок. Сегодня найти подходящие 
по площади помещения, располо-

Пока пермяки в сетевых магазинах тратят очень мало денег

На пермский 
ритейл приходится 

лишь 10 % 
от общего оборота 

розничной 
торговли.

Воплощая детские мечты
В Перми прошло торжественное награждение 
призеров регионального конкурса детских 
социальных проектов. Победители получили 
грантовую поддержку от ОАО «АБ «РОССИЯ» 
и ООО «Газпром межрегионгаз Пермь».

На минувшей неделе завершил-
ся третий этап благотворитель-
ного конкурса детских социаль-
ных проектов, объявленного по 
инициативе акционерного банка 
«РОССИЯ» и «Газпром межреги-
онгаз Пермь».

Столь масштабное по замыслу 
мероприятие Банк организовал в 
Пермском крае впервые. 

«Благодаря поддержке адми-
нистрации Пермского края и 
Уполномоченного по правам ре-
бенка Павла Микова нам удалось 
привлечь к акции очень много 
ребят и благополучно провести 
конкурс»,  – отмечает Любовь 
Юдина, управляющий Пермским 
филиалом Банка.

По ее словам, инициаторы 
благотворительного мероприятия 
были приятно удивлены большо-
му количеству работ, поступив-
ших на конкурс со всех уголков 
Пермского края. Очень тронули 
работы из детского дома № 3 го-
рода Рудничный. «Теплые слова, 
направленные в адрес органи-
заторов, повлияли на принятие 
решения оказать дополнительное 
финансирование на реализацию 
проектов», – признает она.

Теперь в детском доме №  3 
появится зимний сад, в котором 
будет журчать водопад и плавать 
красивые рыбки в большом ак-
вариуме. Так воплотится детская 
фантазия о подводном мире и 
водной стихии.

Первый грант конкурса детских 
социальных проектов получила 
работа воспитанников детского 
дома № 2 города Перми – в скором 
времени сбудутся мечты ребят 
о новой современной игровой 
площадке, и прогулки на свежем 
воздухе станут более интересными 
и насыщенными. В число призеров 
конкурса попала работа из детского 
дома № 3 города Перми: проект по 

строительству военно-спортивной 
полосы препятствий для кадет-
ских классов получил диплом 
второй степени. Для поддержания 
и развития спорта, привлечения 
подрастающего поколения к за-
нятию физической культурой был 
учрежден специальный грант для 
пермской ДЮСШОР по гребным 
видам спорта: на территории 
Мотовилихинского пруда будет 
оборудовано специальное помеще-
ние для переодевания и хранения 
спортивного инвентаря. 

Организаторы выделили и 
других участников конкурса. По-
ощрительными призами были 
отмечены воспитанники Пеш-
нигортского и Горнозаводского 
детских домов. Ребятам будет по-
дарено спортивно-туристическое 
снаряжение, так необходимое им 
для походов.

ОАО «АБ « РОССИЯ» и ООО 
«Газпром межрегионгаз Пермь» 
с огромной ответственностью, 
заботой и вниманием подошли к 
организации конкурса социаль-
ных проектов. Важным итогом для 
его инициаторов стало понимание 
потребностей воспитанников 
детских учреждений Пермского 
края, оценка реалистичности 
предлагаемых идей. 

Павел Миков, Уполномочен-
ный по правам ребенка в Перм-
ском крае: 

– Очень важно, что бизнес Перм-
ского края осознает свою социальную 
ответственность и готов не просто, 
как это иногда бывает, «откупать-
ся» благотворительными финансо-
выми вливаниями, а инициирует 
социальные проекты, активизирую-
щие самостоятельную деятельность 
непосредственных благополучателей. 
Особенно это важно для воспитан-
ников детских домов.

Проект площадки детского дома № 2 г. Перми получил первый грант  
благотворительного конкурса социальных проектов

Организаторы конкурса детских социальных проектов вручают диплом победителям 

На правах рекламы
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Рейтинг 
Крупнейших 

сетей 
продуктового 

ритейла 
в Пермском крае

Сеть Количество магазинов 
в Пермском крае

Магнит 58

Виват 50 + 1 гипермаркет

Пятерочка 47

Семья 28 + 1 гипермаркет

Захоти 23

Ярмарка 22

Монетка 11

Дельта 10

Берег 8

Источник – «bc»,  
по данным компаний

Оборот розничной торговли по торговым сетям  
в регионах ПФО в 2010 году

Субъект Млн рублей На душу населения, 
рублей

Доля сетей в обороте 
розничной торговли, %

Российская Федерация, млрд рублей 2606,6 18 368,1 15,8

Приволжский федеральный округ 397056,2 13 176,5 13,3

Республика Башкортостан 22129,3 5 448,4 4,3

Республика Марий Эл 7327,1 10 480,1 16,7

Республика Мордовия 5088,1 6 131,9 10,5

Республика Татарстан 74622,5 19 775,2 16,4

Удмуртская Республика 17520,6 11 470,9 15,9

Чувашская Республика 8044,5 6 290,4 9,8

Пермский край 31923,9 11 802,7 10,4

Кировская область 12370,3 8 860,4 13,4

Нижегородская область 65905,5 19 778,7 18,8

Оренбургская область 21317,4 10 092,4 13,5

Пензенская область 14416,2 10 472,8 12,8

Самарская область 66799,5 21 067,1 15,8

Саратовская область 33907,1 13 199,3 18,7

Ульяновская область 15684,2 12 048,2 15,7

Источник – Росстат

МАГНИТная буря
На рынке продуктового ритейла Пермского края начался передел. Местных игроков постепенно начинают вытеснять федеральные сети. Впрочем, пермские компании 
также подумывают об экспансии в соседние регионы.

На сегодняшний день рынок 
продуктового ритейла считает-
ся одним из перспективных и 
наиболее динамично развиваю-
щихся. По данным краевого Ми-
нистерства развития предприни-
мательства и торговли, интерес 
к развитию в Прикамье прояв-
ляют все крупные федеральные 
компании, да и сами пермяки не 
прочь попробовать свои силы в 
соседних регионах. 

Малая толика. По данным 
Росстата, оборот розничной 
торговли в России в 2010 году 
составил 16,436 трлн рублей, из 
этой суммы на долю торговых 
сетей пришлось 15,8  %. В При-
волжском федеральном округе 
ритейлеры получили меньше, 
чем в среднем по России, – 13,3 % 
из 2,98 трлн рублей оборота роз-
ничной торговли. В Пермском 
крае этот показатель еще ниже. 
Максим Гольдберг, директор 
Уральского филиала компании 
X5 Retail Group (в Пермском 
крае компания представлена 
сетью магазинов «Пятерочка»), 
ориентируясь на расчеты анали-
тиков РБК, полагает, что доля 
сетевых форматов в обороте 
розничной торговли в России 
не превышает 30 %, в то время 
как в большинстве европейских 
стран эта цифра стремится к 
90  %. «Тенденция такова, что 
в отдаленной перспективе это 
произойдет и у нас»,  – считает 
эксперт. Другого мнения при-
держивается владелец перм-
ской продуктовой сети «Виват» 
Вадим Юсупов. По его словам, 
90  %  – это недостижимый для 
федералов в России показатель. 
«В нашей стране никогда не будет 
такой высокой концентрации се-
тевой торговли, как в Европе, где 

90 % рынка продуктов питания 
контролируется менее чем 10 
игроками. Россия очень большая 
по площади страна, наша ситуа-
ция ближе к Америке. Думаю, в 
России федеральные сетевые 
компании будут контролировать 
не более 50 % рынка продуктов 
питания, остальное заберут пред-
приятия региональной органи-
зованной розницы», – отмечает 
собеседник «bc». 

 Но сегодня на долю сетевых 
ритейлеров в Пермском крае 
приходится лишь 10,4 % от обо-
рота розничной торговли. По 
этому показателю Пермский 
край в Приволжском ФО зани-
мает 5-е место после Татарстана, 
Самарской, Нижегородской и 
Саратовской областей. Наибо-
лее высокая доля сетей в обо-
роте розничной торговли во 
всем ПФО в Нижегородской и 
Самарской областях, там она со-
ставляет 18,8 и 18,7 %. 

О том, что пермские сети 
могли бы зарабатывать в крае 
намного больше, чем сейчас, го-

ворит еще один показатель. Как 
отмечает и. о. министра развития 
предпринимательства и торгов-
ли Пермского края Константин 
Пьянков, среднедушевой доход 
в регионе составляет 18,4 тыс. 
рублей в месяц на человека, из 
них 14,4 тыс. рублей население 
ежемесячно тратит на покупку 
товаров и услуг. При этом в сетях 

за весь прошлый год каждый 
житель края оставил только 
11,8 тыс. рублей. Таким образом, 
высокая покупательная способ-
ность и низкий уровень обеспе-
ченности сетевым ритейлом де-
лают Пермский край, по словам 
г-на Пьянкова, привлекательным 
для сетевых компаний. 

Новая тройка. Сегодня 
планы по экспансии в регион 
есть у всех федеральных ритей-
леров. Пытаются не отстать от 
них и местные игроки, полагая, 
что пока места хватает всем. 
По мнению Елены Ждановой, 
директора УК «ЭКС» (компа-
ния управляет торговой сетью 
«Семья»), сегодня активно раз-

виваются дискаунтеры и неболь-
шие супермаркеты, а крупные 
торговые объекты между собой 
практически не конкурируют, 
стадия насыщения данного фор-
мата далеко впереди.

 По мнению руководителя 
Пермского филиала компании 
«Тройка Диалог» Игоря Вагизо-
ва, рынок продуктового ритей-
ла достаточно конкурентен, в 
основном за счет региональных 
игроков. По оценкам самих ри-
тейлеров, сегодня среди компа-
ний, работающих на территории 
Пермского края, можно выде-
лить трех лидеров, два из них – 
это региональные сети «Виват» 
и «Семья». Прочные позиции 
также занимает «Пятерочка». 

Такая ситуация, когда местные 
игроки занимают доминирующее 
положение, по словам Вадима 
Юсупова, характерна для Урала 
и восточных регионов России, 
то есть территорий, удаленных 
от столицы, в то время как феде-
ральные компании предпочита-
ют развиваться в первую очередь 
в регионах, близких к Москве. 
Однако, не исключает эксперт, 
на пермском рынке продуктов 
питания уже в ближайший год 
ситуация может измениться. 

Вадим Юсупов:
– Наиболее перспективной, на 

мой взгляд, сетью на сегодняшний 
день является «Магнит». Она раз-
вивается очень быстрыми темпа-
ми, уверен, что в ближайшие годы 

именно «Магнит» станет лидером 
пермского рынка и по итогам года 
потеснит кого-то из нынешней 
тройки. В те территории Пермско-
го края, где сегодня не работает ни 
одна из сетей, обязательно войдет 
эта компания. 

Однако то, что пермские 
ритейлеры еще только про-
гнозируют, на самом деле уже 
произошло. Свой оборот в Перм-
ском крае не открыла ни одна 
компания, опрошенная «bc», но 
по количеству магазинов сеть 
«Магнит» уже вышла на первое 
место в регионе. И такое разви-
тие ситуации вполне соотвеству-
ет общероссийскому тренду. Как 
отмечает Игорь Вагизов, рынок 
продуктового ритейла привле-
кателен не только благодаря 
росту платежеспособности по-
требителей, но и в силу слабого 
влияния негативных процессов в 
экономике на потребление про-
дуктов, что особенно актуально 

для сетей дискаунтеров. Именно 
как дискаунтеры позиционируют 
себя сети «Дельта», «Магнит», 
«Пятерочка».

В компании «Тандер» (управ-
ляет ТС «Магнит») отказались 
комментировать какие-либо 

планы, связанные с развитием 
сети в Пермском крае, но ранее 
ее представители уже заявляли 
об увеличении числа магазинов 

в этом году с 58 до 88. В начале 
августа ЗАО «Тандер» выиграло 
торги и приобрело у администра-
ции города помещения на общую 
сумму 13,75 млн рублей. Темпы 
развития «Магнита» в Перми 
гораздо выше тех, на какие спо-
собны сегодня местные сети. 
Представители большинства 
региональных компаний в раз-
говоре с корреспондентом «bc» 
признали, что их планы скром-
нее: от 5 до 8 новых магазинов 
в год. Одна из причин, которая 
мешает более динамичному раз-
витию,  – отсутствие торговых 
площадей. 

Марина Медведева, финан-
совый директор УК «РИАЛ» 
(управляет магазинами «Гастро-
ном»):

– Потенциал для развития 
сетевого ритейла в Пермском крае 
есть, но отсутвует предложение по 
торговым помещениям, пригодным 
для открытия магазина такого фор-
мата. Например, нам нужны площа-
ди 300–400 кв. метров. Чтобы они 
окупались, ежедневно там должно 
совершаться порядка 2–2,5 тысячи 
покупок. Сегодня найти подходящие 
по площади помещения, располо-

Пока пермяки в сетевых магазинах тратят очень мало денег

Сегодня в  Перми 
работают регио-

н а л ь н ы е  к о м п а н и и 
(«Семья»,  «Виват», 
«Добрыня», «Берег», 
«Ярмарка», «Захоти», 

«Дельта»), федеральные 
игроки («Х5», «Магнит»), а 
также представители сосед-
них регионов: «Монетка» 
(Екатеринбург),  «Ижтрей-
динг» (Удмуртия).

женные в местах со столь высокой 
проходимость, очень сложно. 

Купи-продай. Эксперты 
полагают, что в скором будущем 
стоит ожидать крупных сделок 
по покупке местных продукто-
вых сетей. Вадим Юсупов расска-
зал «bc», что постоянно получает 
предложения о продаже сети, но 
не смог назвать, в какую сумму 
сам оценивает свою компанию, 
поскольку не рассматривал воз-
можность ее продажи. Однако, 
уверен Константин Пьянков, 
в перспективе региональному 
бизнесу не удастся выдержать 
конкуренцию с федеральными 
и международными игроками 
рынка. Выход и. о. министра 
видит в изменении специализа-
ции или в продаже компании. 
Но, вероятнее всего, крупные 
игроки сосредоточатся в первую 
очередь на приобретении более 
мелких конкурентов. «Федераль-
ные сети в кризис сконцентриро-
вались на покупке «лежащих на 
боку», слабых сетей по низкой 

цене,  – отмечает Елена Ждано-
ва.  – Поглощения весьма веро-
ятны, скорость этих процессов 
будет зависеть от готовности фе-
деральных сетей купить местные 
сети по адекватной рыночной 
цене и от эффективности дея-
тельности и конкурентоспособ-
ности местных сетей. Основное 
препятствие, на мой взгляд, это 
достигнутая эффективность 
местного ритейла. А сеть, ко-
торая хорошо зарабатывает, 
дорого стоит». Так, по словам 
собеседницы издания, именно 
цена, которую покупатели сочли 
завышенной, стала причиной 
того, что сделка по продаже сети 
«Семья» так и не состоялась. 
Между тем сейчас компания сама 
рассматривает возможность при-
обретения одной из местных се-
тей. Напомним, ранее УК «ЭКС» 
вела переговоры по покупке 
сети магазинов «Ярмарка», но в 
настоящий момент они приоста-
новлены, поскольку «продавец 
не проявляет активности». Ком-
пания также не исключает, что 
будет развиваться в других, при-
легающих к Пермскому краю, 
регионах. 

Ритейлеры 
готовы открывать 

большее число 
магазинов, чем 
запланировано, 

но мешает 
дефицит торговых 

площадей.

«Семья» перестала 
быть объектом 

продажи,  
сеть, напротив, 

готова 
к поглощениям 

и развитию 
в городах края.
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Уровень максимальных 
процентных ставок по 
депозитам в рублях в 
крупнейших российских 
банках в августе достиг 
7,88  % годовых. Такие 
ставки действуют уже на 
протяжении двух декад 
августа. С начала года 
ставки по вкладам для 
населения сократились 
на 0,37  %, так в первой 
декаде января они были 
равны 8,25 %. 

Национальное агентство 
финансовых исследова-
ний и компания Online 
Market Intelligence вы-
яснили, какие факто-
ры влияют на выбор 
кредитной организа-
ции среди интернет-
пользователей. По дан-
ным портала banki.ru, 
68  % обращают внима-
ние на то, как давно банк 
работает на рынке, для 
45 % важен высокий уро-
вень профессионализма 
сотрудников и широкая 
филиальная сеть. И лишь 
для 33% опрошенных 
определяющим факто-
ром является невысокая 
стоимость его услуг. А 
известность банка (26 %) 
и принадлежность его го-
сударству (20 %) еще ме-
нее важны для интернет-
аудитории.

По данным Пермьстата, 
в первом полугодии 2011 
года предприятиями и 
организациями края на 
развитие экономики и 
социальной сферы было 
использовано 45,82 млрд 
рублей инвестиций в 
основной капитал, что 
в сопоставимых ценах 
на 11,4  % меньше по-
казателей 2010 года. Из 
них 65,1  % составляют 
собственные средства, а 
34,9 – привлеченные.

1

2

3

Рынок труда

Цифры и факты

Наталья Варламова

Особенностью рынка труда 
в первом полугодии 2011 года 
стало то, что из рынка рабо-
тодателя он превратился в 
рынок соискателя. По словам 
Ирины Денисовой, директора 
филиала кадрового холдинга 
«АНКОР» в Перми, кризис 
миновал, рынок восстанавли-
вается и компании нуждаются 
в профессиональных кадрах. В 
таких условиях произошел зна-
чительный рост вакансий (за 
год их количество увеличилось 
на 15 %), тогда как количество 
резюме практически не изме-
нилось в сравнении с началом 
2011 года.

Аналогичные тенденции 
фиксируют и в кадровой ком-
пании HeadHunter. По их дан-
ным, вакансии росли более бы-
стрыми темпами, чем резюме. 
Так, с начала года количество 
вакансий увеличилось на 34 %, 
а резюме только на 23 %. А по 
сравнению с первым полуго-
дием 2010 года рост составил 
137 % и 84 % соответственно.

Впрочем, данные о наибо-
лее востребованных специали-
стах у АНКОРа и HeadHunter 
разнятся. В кадровом холдинге 
«АНКОР» утверждают, что 
спросом пользуются традици-
онно сотрудники сферы про-
даж, а также представители 
индустриального сектора, 
бизнес-аналитики, програм-
мисты и специалисты по вне-
дрению информационных 
продуктов. «Причина такой 
заинтересованности объясня-
ется потребностью большин-
ства компаний повышать свою 
эффективность и уменьшать 
издержки за счет автоматиза-
ции большинства процессов 
управления и производства», – 
поясняют специалисты АН-
КОРа.

В HeadHunter, в свою оче-
редь, говорят о строителях и 
работниках банковской сферы 
как о самых востребованных 
в первом полугодии 2011 года 
специалистах, спрос на кото-
рых с начала года увеличился 
на 67 % и 58 % соответствен-
но. Немного от них отстают 
IT-сфера и бухгалтерия, рост 

здесь составил 46  %. И лишь 
в одной отрасли количество 
вакансий уменьшилось – спрос 
на медицинских работников 
сократился на 21 %. 

Традиционно для опреде-
ления профессиональных 
областей и отдельных специ-
альностей, которые сейчас 
наиболее востребованы на 
рынке, компания использует 
такой показатель, как индекс 
HeadHunter. Это соотношение 
числа резюме к количеству ва-
кансий, в том случае если соот-
ношение больше 1, то предло-
жение превышает спрос, если 
меньше 1, то спрос превышает 
предложение.

За январь – июнь 2011 года 
серьезно уменьшилась конку-
ренция в профотрасли «Бух-
галтерия». Если еще в декабре 
2010 года на одну вакансию 
приходилось 2,8 резюме, то 
сейчас только 2,1 резюме. 
Значительно снизилась кон-
куренция и в такой сфере, как 
высший менеджмент, – индекс 
HeadHunter уменьшился с 
2,5 до 1,8. 

В отдельных отраслях ко-
личество вакансий и вовсе 
превышает число резюме. 
Выбирать среди нескольких 
предложений работодателей 
могут менеджеры по прода-
жам, банковские работники и 
IT-специалисты. 

В результате, по данным 
HeadHunter, значимых изме-
нений в структуре спроса не 
произошло. По-прежнему 41 % 
всей базы вакансий составля-
ют менеджеры по продажам. 
На втором месте (по 12  %)  – 
IТ-специалисты и банковские 
работники.

Актуальной проблемой в 
первом полугодии 2011 года 
остается вопрос оплаты труда. 
Кадровый холдинг «АНКОР» 
выяснил, что уровень заработ-
ных плат в 2011 году остался 
примерно на том же уровне, 

что и в 2010 году. «Хотя пода-
вляющее большинство компа-
ний Пермского края признают 
необходимость пересмотра 
заработной платы и компен-
сационного пакета, реальное 
увеличение незначительно  – 
прирост произошел в среднем 
на 8–10 %. Ощутимое повыше-
ние заработной платы в пер-
вой половине 2011 года носило 
скорее точечный характер и 
распространялось на ключе-
вых специалистов, которых 
работодатель желал привлечь 
или удержать», – рассказывает 
Ирина Денисова.

В п р о ч е м ,  в  к о м п а н и и 
HeadHunter серьезной про-
блемы не видят и утверждают, 
что по большинству специаль-
ностей ожидания соискателей 
и предложения работодателей 
сильно не отличаются. Исклю-
чение  – работники IT-сферы, 
которые просят больше, чем 
им могут дать. В то же время 
начальнику отдела продаж в 
среднем готовы платить боль-
шую сумму, чем ту, на которую 
он рассчитывает.

Справка «bc»

По данным HeadHunter, 
больше всего резюме в пер-
вом полугодии 2011 года 
разместили менеджеры по 
продажам, строители и спе-
циалисты по производству. 
Количество резюме здесь 
возросло на 31  %, 29  % и 
26 % соответственно. 

По данным кадро-
в о г о  х о л д и н г а 

«АНКОР», серьезно 
показатели демонстри-
рует финансовый сек-
тор. Наивысший темп 

развития сейчас набрали 
лизинг, факторинг, страхо-
вание и банковские услуги. 
В банках больше всего на 
сегодняшний день востре-
бованы кредитные специ-
алисты, управляющие роз-
ничным бизнесом, а также 
успешные топ-менеджеры, 
способные поднять и раз-
вить проект с нуля. 

Соискатель решает
По итогам первого полугодия 2011 года на рынке труда условия диктует 
преимущественно соискатель. Темпы роста количества вакансий значительно 
опережают размещение резюме. В особенности эта тенденция коснулась таких 
направлений, как продажи, банковский сектор и IT-сфера.

Структура вакансий в Перми 
по итогам первого полугодия 

2011 года

Источник – HeadHunter

Продажи 
41 %

Информационные 
технологии, Интернет, 

телеком 
12 %

Банки, инвестиции, 
лизинг 
12 %

Бухгалтерия 
7 %

Маркетинг, реклама, PR 
6 %

Производство 
6 %

Строительство,  
недвижимость 

5 % Медицина,  
фармацевтика 

4 %

Управление персоналом / 
тренинги 

4 %

Высший  
менеджмент 

3 %

Разница между предлагаемыми 
и ожидаемыми зарплатами 
в Перми в первом полугодии 

2011 года

Источник – HeadHunter
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Общество

Александра Гончарова

Елена Тырина 

Услуга 

В режиме онлайн 
Сбербанк России расширяет количество интернет-сервисов, позволяющих корпоративным клиентам 
дистанционно совершать необходимые платежи и операции. А недавно созданный «Сбербанк 
Бизнес ОнЛ@йн» будет интересен для малого бизнеса, который до 1 октября сможет бесплатно 
подключиться к услуге.

На сегодняшний день Сбер-
банк России активно разви-
вает электронные сервисы 
для юридических лиц и, более 
того, предлагает им новые про-
дукты. В частности, совсем не-
давно Западно-Уральский банк 
Сбербанка России предложил 
своим корпоративным клиен-
там новый интернет-сервис 
«Сбербанк Бизнес ОнЛ@йн». 
Своим интерфейсом «Сбербанк 
Бизнес Онл@йн» напоминает 
уже хорошо знакомый и попу-
лярный «Сбербанк Онл@йн» 
и позволяет организациям уда-
ленно управлять банковскими 
счетами и получать банковские 
услуги через Интернет. 

По словам Марины Русских, 
директора управления транз- 
акционного бизнеса Западно-
Уральского банка Сбербанка 

России, система «Сбербанк 
Бизнес ОнЛ@йн» будет инте-
ресна прежде всего индивиду-
альным предпринимателям и 
предприятиям микробизнеса, 
совершающим в месяц до 100 
платежей и операций. 

С п е ц и а л ь н о  д л я  н и х 
Западно-Уральский банк Сбер-
банка России объявил о про-
ведении акции по бесплатному 
подключению и бесплатному 
обслуживанию в течение двух 
месяцев в системе «Сбербанк 
Бизнес ОнЛ@йн». Подклю-
чить услугу можно в любом 
отделении Сбербанка России, 
работающем на территории 
Пермского края, Республик 
Удмуртии и Коми и занимаю-
щемся обслуживанием юриди-
ческих лиц. Акция продлится 
до 1 октября 2011 года. 

Марина Русских:
– Особенность системы «Сбер-

банк Бизнес ОнЛ@йн» – это от-
сутствие физического носителя 
электронно-цифровой подписи 
и необходимости установки на 
компьютер программного обеспе-
чения, как это требует, напри-
мер, уже ставшей классической 
система «Клиент-Банк». Таким 
образом, войти в «Сбербанк Биз-
нес ОнЛ@йн» можно с любого 
компьютера, имеющего доступ в 
Интернет, а вход осуществляется 
с использованием логина и одно-
разового пароля, приходящего в 
СМС на мобильный телефон. Бла-
годаря последнему достигается и 
должный уровень безопасности и 
защиты работы в системе «Сбер-
банк Бизнес ОнЛ@йн».

Впрочем, банк не забывает 
и об остальных категориях 

корпоративных клиентов, 
продолжая предлагать им уже 
традиционные и проверенные 
временем системы «Клиент-
Банк» и «Интернет-Банк». По 
словам г-жи Русских, эти серви-
сы представляют интерес для 
крупных клиентов, поскольку 
для совершения платежей и 
операций здесь не требуется 
получения одноразового па-
роля, как в «Сбербанк Бизнес 
ОнЛ@йн».

Если с помощью классиче-
ской системы «Клиент-Банк» 
связь с банком устанавливается 
через специальное модемное 
соединение и через единствен-
ный компьютер с установ-
ленным программным обе-
спечением, то современный 
«Интернет-Банк» позволяет 
осуществлять передачу данных 

между клиентом и Сбербанком 
через Интернет. Таким обра-
зом, для работы в этой системе 
не требуется специального 
«клиентского места». 

Как рассказывает Марина 
Русских, компании все чаще 
и быстрее осознают важность 
и  достоинства  интернет -
сервисов, причем это касается 
и индивидуальных предпри-
нимателей и малого бизнеса. 
«Они обеспечивают мобиль-
ность и безопасность, позволя-
ют экономить время и, самое 
главное, упрощают взаимодей-
ствие банка и клиента. Все это 
обуславливает их широкое рас-
пространение среди компаний 
Пермского края», – резюмирует 
Марина Русских.

На правах рекламы

  

 

Партии

Наизготовку
На финишной прямой перед выборами пермские партии назначают 
внеочередное заседание краевого парламента, определяются с союзниками 
и наводят порядок в списках партий. 

На состоявшемся в минув-
ший четверг заседании За-
конодательного собрания из 
повестки депутаты исключили 
вопрос о назначении выборов в 
Законодательное собрание. Это 
пожелание региональных отде-
лений партий «Единая Россия», 
«Правое дело» и «Патриоты 
России» озвучил краевым зако-
нодателям глава администрации 
губернатора Фирдус Алиев. Г-н 
Алиев заверил парламентариев, 
что инициатива исходит снизу: 
губернатору поступили обраще-
ния из региональных партий-
ных отделений, и их просьба вы-
звана тем, что партии ощутили 
потребность в дополнительном 
времени на формирование 
списков и подготовке к пред-
стоящей «борьбе». 

Традционно озвученная го-
сподином Алиевым инициатива 
вызвала недовольство у депутат-
ской группы «Солидарность», 
представители которой не уви-
дели связи между принятием ре-
шения о назначении выборов и 
формированием списков регио-
нальных отделений партий. 

Впрочем, несмотря на это, 
внеочередное заседание Заксо-
брания назначено на 2 сентя-
бря, когда и будет утверждена 
дата выборов. Через пять дней 
после этого официально старту-
ет избирательная кампания.

Оппозиционные силы на 
минувшей неделе уже успели 

объявить о своей стратегии на 
предстоящих выборах. КПРФ 
и «Солидарность» публично 
заявили о принятом решении 
о совместных действиях на 
выборах в Законодательное 
собрание края. По решению 
бюро крайкома КПРФ в тройку 
на краевой партийной конфе-
ренции рекомендовано вклю-
чить Константина Окунева, 
Геннадия Кузьмицкого и секре-
таря краевого крайкома КПРФ 
Владимира Корсуна. Впрочем, 
все участники тройки будут 
баллотироваться и по одноман-
датным округам. Константин 
Окунев заявил, что выбирает 
между округами № 5, № 8 и № 9. 
По 5-му округу соперником Оку-
нева в случае принятия такого 
решения может стать Сергей 
Маленко, экс-глава Агентства 
социокультурных проектов. 
Владимиру Корсуну прочат 
Кировский район, а Геннадию 
Кузьмицкому Краснокамск. 

К моменту выхода номера 
из печати, лишь в понедельник, 
успеет объявить об итогах прай-
мериз и алгоритме дальнейшего 
проведения предвыборных 
мероприятий и партия власти, 
«Единая Россия». 

По мнению политолога Оле-
га Подвинцева, КПРФ, благо-
даря объединению с «Солидар-
ностью», получает опытных 
и инициативных политиков, 
которых ей сейчас не хватает. 

Кроме того, она, благодаря 
объединению, получает орга-
низационный и, возможно, 
финансовый ресурс. «Солидар-
ность» в свою очередь получает 
некие гарантии выдвижения, 
потому что весьма вероятно, 
что краевая администрация бу-
дет искать юридические уловки, 
для того чтобы не допустить 
оппозиционных политиков к 
предвыборной кампании, счи-
тает Подвинцев. Еще одним оче-
видным преимуществом союза 
является получение группой 
бренда КПРФ, единственной 
оппозиционной силы, которая 
недовольна существующей си-
стемой, и ресурса, выражен-
ного в активных агитаторах-
энтузиастах. Впрочем, как отме-
чает эксперт, их количество за 
последнее время существенно 
поубавилось. Озвученные пар-
тией планы получить не менее 
35 % голосов на выборах Олег 
Подвинцев оценивает осторож-
но. «Под озвученным процен-
том есть основания, но нельзя 
складывать электорат, готовый 
голосовать за КПРФ и «Со-
лидарность» по отдельности. 
Теперь это новая политическая 
сила, успех на выборах которой 
будет зависеть от того, как будет 
развертываться предвыборная 
кампания»,  – поясняет Под-
винцев. 

На правах рекламы
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Ирина Семанина

МАКСимальные 
результаты
С 16-го по 21 августа в подмоскомном Жуковском 
прошел десятый, юбилейный международный 
авиакосмический салон «МАКС-2011». Пермские 
компании подвели итоги участия.

В этом году международ-
ный авиакосмический салон 
«МАКС» прошел с 16-го по 
21  августа. В течение недели 
свои достижения на выс-тавке 
демонстрировали 842  ком-
пании из 40 стран мира. Для 
Пермского края «МАКС-2011» 
стал возможностью пока-
зать себя  – наш регион стал 
единственным из России, 
представившим на авиасало-
не свой стенд. На нем были 
представлены разработки 
ведущих предприятий края  – 
ОАО  « П р о т о н - П М » ,  ОАО 
«Пермский моторный завод», 
ОАО «Авиадвигатель», ОАО 
«СТАР», ЗАО «ИФК «Авиали-
зинг», ОАО «Редуктор-ПМ», 
ОАО «ПЗ «Машиностроитель», 
ООО «Камский кабель», НПО 
«Искра». Главным экспонатом 
пермского авиакосмического 
кластера стал макет техно-
полиса «Новый Звездный», 
который будет располагаться в 
поселке Новые Ляды. Уникаль-
ный для России и мира город, в 
котором будут аккумулировать-
ся активы авиационной и кос-
мической отраслей, по планам 
разработчиков появится к 2017 
году. На территории технопо-
лиса планируется создание со-
временной производственной 
базы для производства всего 
двигателя РД-191 для перспек-
тивных экологически чистых 
ракет-носителей семейства 
«Ангара».

ОАО «ПМЗ» также пред-
ставило свои экспонаты в 
составе единой экспозиции 

предприятий. Главным из них 
стал авиационный двигатель 
ПС-90А, который на сегодняш-
ний день является основным 
российским двигателем, уста-
навливаемым на современ-
ные отечественные самолеты. 
Пермское предприятие ОАО 
«Авиадвигатель» представило 
макет двигателя пятого по-
коления ПД-14, который соз-
дается силами предприятий 
Объединенной двигателестро-
ительной корпорации. 

Отдельно стоит отметить 
экспозицию газотурбинных 
установок промышленного 
назначения, презентация ко-
торых была представлена по-
сетителям в интерактивном 
варианте на сенсорном экране. 
В презентации были представ-
лены преимущества пермских 
ГТУ мощностью 16 и 25 МВт. 

ООО «Камский кабель» 
также представило на «МАКС-
2011» свою продукцию – авиа-
ционные провода и кабели, 
применяемые в бортовой сети 
самолетов, вертолетов, косми-
ческой и военной техники. 

В экспозиции авиасалона, 
отдельно от пермского пави-
льона, участвовало пермское 
предприятие НПО «Искра». 
В последние годы оно высту-
пает под эгидой и на площадях 
«Роскосмоса». Среди наиболее 
значимых разработок НПО 
«Искра»  – твердотопливный 
двигатель первой советской 
межконтинентальной балли-
стической ракеты, складывае-
мые сопла, противоградовые 

ракеты «Алан», а также систе-
ма аварийного приводнения 
вертолета.

По словам начальника от-
дела маркетинга и продаж 
ОАО «Протон-ПМ» Алексея 
Клещевникова, основными 
задачами пермской делегации 
на «МАКС-2011» были пре-
зентация проекта руководству 
страны и получение мнений 
специалистов бизнеса и вла-
сти. Еще одним результатом 
«МАКС» стало заключение 
23 августа соглашения о со-
трудничестве между пермским 
предприятием «Протон-ПМ» и 
канадской корпорацией MDS 
Aero Support. В ходе сотрудни-
чества предполагается реализо-
вать проект строительства мно-
гоцелевого адаптивного стенда 
для испытаний газотурбинных 
установок мощностью до 40 
МВт. На эти цели предприятие 
планирует выделить около 
100 млн рублей. Проект стен-
да на сегодняшний день уже 
разработан компанией MDS и 
согласован с пермским пред-
приятием. Завершение строи-
тельства стенда запланировано 
на IV квартал 2012 года.

По оценкам столичного 
МВД, осуществлявшего охрану 
на «МАКС-2011», за неделю ави-
асалон в Жуковском посетило 
440 тысяч человек. Для Перм-
ского края отдельный стенд на 
«МАКС-2011» стал наградой за 
многолетнюю тыловую работу 
производителей. 

Бортовые системы совре-
менных воздушных и косми-
ческих аппаратов, с многочис-
ленными приборами и датчика-
ми, функционируют благодаря 
проводам, обеспечивающим 
электропитание. Надежная ра-
бота бортовых проводов – залог 
безопасного и контролируемого 
полета. С целью демонстрации 
столь важной миссии в авиа-
строении «Камский кабель» 
представил свою экспозицию на 
очередном московском авиакос-
мическом салоне «МАКС».

Со времени проведения 
предыдущего салона прошло 2 
года. За это время завод сделал 
необходимые шаги навстречу 
потребителю: в направлении 
развития номенклатуры бор-
товых и монтажных проводов 
были освоены новые марки и 
модификации традиционных. 
На своей экспозиции завод пред-
ставил последние разработки 
монтажных и авиапроводов, а 
также проводов для термопар 
самолетов, вертолетов, косми-
ческой и военной техники. Цех 
по производству теплостойких 
авиационных проводов на заво-
де ведет свою историю с 1961 
года – в декабре текущего года он 
отметит свое 50-летие. Ежегодно 
«Камский кабель» производит 
для авиакосмического комплек-
са более 60 тыс. километров 
продукции. 

Работавшие на стенде со-
трудники отметили, что МАКС-
2011 действительно важное 
событие. Мероприятия по-
добного формата позволяют 
не только пообщаться с потен-
циальными клиентами и полу-
чить необходимый отклик от 
потребителей, применяющих 
провода в монтаже оборудова-
ния, но и отследить тенденции 
развития авиационной и кос-
мической отраслей. В бизнес-
дни, когда выставка была до-
ступна только специалистам, 
представители завода оценили 
летательные аппараты, а также 
разработки в сфере нанотехно-
логий, познакомились с техно-
логией использования плазмы 
и лазера для производства и 
маркировки проводов. 

Торговая марка «Камкабель» 
на авиасалоне по праву занима-
ет свое место. Практически все 
авиастроительные концерны 
России в последние годы тесно 
сотрудничают с пермским заво-
дом, приобретая традиционные 
марки продукции и заказывая 
новые. Положительные от-
зывы о работе и повышенный 
интерес потребителей демон-
стрируют крепкое положение 
«Камского кабеля» на рынке 
кабельной продукции авиаци-
онного назначения.

«КАМКАБЕЛЬ».  
Контакт с авиацией 

На правах рекламы
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Не только шоу
Управляющий по маркетингу НПО «Искра» и вице-президент Федерации космонавтики России 
Юрий Макаревич рассказал о том, почему в авиакосмической отрасли возник застой и как его 
преодолеть на примере конкретного предприятия.

Сколько раз НПО «Искра» прини-
мало участие в авиакосмических 
салонах «МАКС»?
– Я лично принимал участие 

во всех десяти авиасалонах 
«МАКС». В первый раз в ка-
честве посетителя, затем уже 
НПО «Искра» представляло 
свои разработки каждый год. 
Изначально у нас был свой 
стенд, затем мы участвовали в 
рамках экспозиции Пермской 
области, а последние 4 года вы-
ступаем под эгидой и на площа-
дях «Роскосмоса». МАКС – это 
важная отраслевая выставка, и 
более значимого мероприятия, 
где можно было бы предста-
вить свои наработки в области 
ракетно-космической техники, 
на сегодняшний день нет. 

На ваш взгляд, происходят ли 
какие-либо изменения в работе 
авиакосмического салона год от 
года?
– Первые 3–4 года было есте-

ственное развитие, шаг за шагом 
появлялись серьезные улучше-
ния. Однако, на мой взгляд, в 
последнее время эта выставка 
деградирует. Есть несколько 
причин. Прежде всего, основной 
составляющей МАКС является 
все же авиация. Ситуация в рос-
сийской авиации всем хорошо 
известна, и она достаточно пла-
чевная. Это не может не сказать-
ся на общей картине. Например, 
на летном поле на МАКС-2011 
рядом стояли Аэробус-380, соз-
дателям которого, безусловно, 

есть чем гордиться, один из 
последних «Боингов» и Ту-144, 
который, условно, 30 лет назад 
уже списан. Тогда нам было чем 
гордиться, это был первый сверх-
звуковой пассажирский самолет. 
Все, что демонстрирует Россия 
сегодня на этом авиасалоне, 
было сделано и разработано еще 
при Советском Союзе, то есть не 
меньше 20 лет назад. Возникает 
не очень радужное ощущение. 
Конечно, летают самолеты, это, 
безусловно, интересно, особенно 
тем, кто попал на МАКС впер-
вые. Но мы ведь занимаемся не 
только шоу. Прежде всего надо 
демонстрировать новейшие до-
стижения ракетно-космической 
и авиационной отрасли. 

Такие проблемы есть и в авиа-
ционной сфере, и в ракетно-
космической?
– Не стоит забывать, что мы 

первая великая держава, кото-
рая вышла в космос, и это было 
большое достижение мирового 
уровня. Однако последнее вре-
мя, к сожалению, есть неудачи. 
Наша отрасль, конечно, от них 
не застрахована, но и нет особых 
достижений. Мы выносим на ор-
биту американцев, как таксисты 
возим иностранных туристов, 
чтобы были деньги на существо-
вание, но именно достижений, 
сравнимых с советскими, сейчас 
нет. Да, есть ГЛОНАСС, но там 
свои проблемы. Будем надеяться, 
что застой будет преодолен. 

Тем не менее участие в 

МАКС – значимое событие, так 
как представители авиационной 
и ракетно-космической отраслей 
презентуют свои последние до-
стижения, показывают разработ-
ки. Новое, конечно же, появля-
ется, но дальше в серию не идет. 
Например, на МАКС-2011 летает 
самолет «Беркут» с обратной 
стреловидностью крыла. Но сде-
ланное в единичных экземплярах 
не является реально внедренной 
технологией. 

Необходимо показывать 
свои новые разработки. НПО 
«Искра» уже 55 лет работает в 
ракетно-космической отрасли. 
Мы были разработчиками твер-
дотопливных двигателей первой 
советской межконтинентальной 
баллистической ракеты. НПО 
создавалось как раз для работы 
над двигателями, и такого ак-
цента нет больше ни у одного 
предприятия в России. Напри-
мер, именно у нас разработали 
складываемые сопла, и на сегод-
ня «Искра» – мировой лидер по 
их разработке и производству. 
Предприятие участвует в между-
народных программах «Морской 
старт» и «Наземный старт», 
суть которых – вывод на орбиту 
различных телекоммуникаци-
онных спутников. Заказчиками 
в основном выступают страны 
Юго-Восточной Азии, а кроме 
России в программах участвует 
США и Украина. НПО «Искра» 
является разработчиком специ-
альных насадков на сопло жид-
костного ракетного двигателя. 
Например, для ракеты-носителя 
«Зенит-3SL», они позволяют уве-
личить полезную нагрузку при-
мерно на 100 кг, а это существен-
но. На сегодняшний день к нам 
обратились многие российские 
производители жидкостных ра-
кетных двигателей и заключены 
договора на разработку таких 
насадков. Разработка запатен-
тована, имеет награды между-
народных выставок и является 
инновацией на мировом уровне. 
Среди других разработок сто-
ит отметить противоградовые 
ракеты «Алан», которые при-
меняются в Ставропольском и 
Краснодарском крае, а также на 
Северном Кавказе. Кроме того, 
нами создана система аварийного 
приводнения вертолета, которая 
демонстрировалась в Москве, и 
сейчас НПО «Искра» готовится 
принять участие в тендере на 
поставку таких систем для ново-
го вертолета Ми-38. По сути, у 
НПО в данном вопросе есть один 
конкурент – французская фирма 
«Аэрозур», однако наша система 
фактически готова, и надо только 
завершить летные испытания и 
осуществить работы, связанные 
с получением международного 
сертификата.

Каково соотношение гражданской 
и оборонной продукции?
– На сегодняшний день у нас 

оптимальное, общепринятое в 
мировой практике соотношение 
оборонной и гражданской про-
дукции – 40 и 60 % соответствен-
но. По гражданской продукции 
нашим основным партнером и 
заказчиком является «Газпром», 
для которого мы производим 
газоперекачивающие агрегаты 
и другое газотурбинное обору-
дование. Например, мы сотруд-
ничали по газопроводу «Голубой 
поток», сейчас ведется работа по 
Северному и Южному потокам. 
НПО «Искра» поставляет около 
60 % газоперекачивающих агре-
гатов на объекты «Газпрома». 
Кроме того, мы производим га-
зотурбиные электростанции как 
для «Газпрома», так и для других 
потребителей. Такая станция 
снабжает электричеством Перм-
ский нефтеперерабатывающий 
завод.

А была ли ваша продукция пред-
ставлена на стендах Пермского 
края на МАКС-2011?
– Нет, и это принципиальная 

позиция. Нам кажется, что руко-
водство Пермского края и города 
уделяет недостаточно внимания 
этому салону и промышленным 
разработкам вообще. 

Были ли подписаны какие-либо 
договоры о сотрудничестве в ходе 
МАКС-2011?
– Меня умиляет наша пресса, 

которая с восторгом пишет о 
договорах, заключенных на мил-
лиарды долларов на конкретных 
мероприятиях. Когда идут раз-
работки в сложных наукоемких 
отраслях, идет долгая подго-
товка подписания таких до-
кументов. Она может занимать 
год-полтора, и только на таких 
мероприятих стороны ставят 
свои подписи окончательно. 
Как я уже говорил, у нас прошли 
переговоры с производителями 
вертолетов «Миль» и предста-
вителем правления «Газпрома». 
Это текущая работа, которая 
является очередным шагом к 
конкретным контрактам. Когда 
будут подписаны договоры и 
будет ясен объем капиталовло-
жений, тогда и появятся миллио-
ны, миллиарды, а может быть, 
100 рублей. Работа ведется, и 
обстановка на предприятии в 
этом смысле удачная. Есть чет-
кая определенность на ближай-
шие 5 лет, причем это касается 
стратегического вооружения 
Военно-морского флота и РВСН. 
Осваивается несколько новых 
ниш в ракетостроении, но пока 
говорить об этих разработках 
рано из самых разных сообра-
жений. На сегодня многие пред-

приятия, продукция которых 
раньше была востребована, ока-
зались на гране развала. В этом 
плане НПО «Искра» успешно 
справилось с кризисом. 

С какими странами на сегодняшний 
день сотрудничает предприятие?
– По традиционной оборон-

ной тематике мы не сотрудничаем 
с иностранными государствами. 
У нас есть ряд дочерних предпри-
ятий с совместным российско-
иностранным капиталом. Это 
относится к разработкам, свя-
занным с «Газпромом». Среди 
наших зарубежных партнеров 
можно отметить японскую «Ми-
цубиси», английский «Джон 
Крейн», украинское «Сумское 
НПО имени Фрунзе», немецкие 
«Сименс» и «МАН Турбо», амери-
канскую корпорацию «Дженерал 
Электрик»... Это партнерство 
позволяет нам осваивать пере-
довые западные технологии и на 
их основе создавать российское 
импортозамещающее оборудова-
ние нового поколения.

Есть у НПО «Искра» награды, кото-
рыми вы гордитесь больше всего 
и которые являются для вас наи-
более значимыми?
– Так уж случилось, что госу-

дарство в свое время награждало 
предприятия за каждую серьез-
ную разработку. В советское 
время мы получили свою пер-
вую и единственную на данный 
момент государственную награ-
ду – орден Трудового Красного 
Знамени. Сейчас власть уже не 
поощряет предприятие таким 
образом, но два года назад НПО 
«Искра» получило орден Циол-
ковского от Федерации космо-
навтики России за реализацию 
ракетно-космических программ 
СССР и России. Около 400 че-
ловек на предприятии имеют 
государственные награды, бо-
лее 60 сотрудников удостоены 
званий «Лауреат Ленинской и 
Государственной премии», «За-
служенный конструктор», «За-
служенный машиностроитель» 
и «Заслуженный изобретатель». 
Кстати, мне не понятно, почему 
убрали звание «Заслуженный изо-
бретатель». С одной стороны, мы 
кричим, что страна на иннова-
ционном пути развития, однако 
такое звание было упразднено 
вместе с «Заслуженным агроно-
мом». Я понимаю, что сельское 
хозяйство развалено, но отмена 
«Заслуженного изобретателя», 
на мой взгляд, серьезная ошибка 
авторов этого решения. А что ка-
сается коллектива НПО «Искра», 
здесь работает много заслужен-
ных и высокопрофессиональных 
работников.

Справка «bc»

ОАО «НПО «Искра» было создано в декабре 1955 года для 
разработки и создания образцов ракетной техники. Распоря-
жением Правительства РФ с июля 1998 года предприятие 
имеет статус Федерального научно-производственного 
центра. Контрольный пакет акций (55 %) принадлежит го-
сударству. Уставный капитал более 1,2 млрд рублей. Выручка 
по итогам 2010 года составила около 3 млрд рублей, а чистая 
прибыль – более 100 млн рублей. 

Руководитель «Роскосмоса» Владимир Поповкин, генеральный конструктор и 
генеральный директор НПО «Искра» Михаил Соколовский на МАКС-2011

Беседовал Иван Рябухин
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Экономика
Загородная недвижимость

Дмитрий Чупахин

Все на готовенькое 
Премиальный сегмент пермского рынка загородного строительства почти не пострадал во время 
финансового кризиса: спрос на элитные дома продолжает возрастать, правда клиенты изрядно 
ограничены в своем выборе.

Одна из главных сложно-
стей, с которыми сталкивают-
ся потенциальные покупатели 
жилья в коттеджных поселках 
премиум-класса,  – несовпаде-
ние ожиданий и предложения. 
Это в свою очередь вызвано 
позицией девелоперов, кото-
рые пользуются тем, что на 
рынке отсутствует строгая и 
понятная (в первую очередь 
клиентам) классификация ор-
ганизованных поселков мало-
этажного строительства. Как 
отмечают в аналитическом 
центре «Камской долины», за-
частую каждый из девелоперов 
(застройщиков, риэлторов) 
самостоятельно присваивает 
тот или иной класс своим соб-
ственным проектам в целях их 
более успешного позициони-
рования на рынке. «Поэтому 
часто получается так, что 
заявленный класс качества 
присваивается практически 
произвольно и не соответству-
ет поселку по целому набору 
характеристик»,  – рассказала 
корреспонденту «bc» Наталья 
Лагунова, ведущий специалист 
аналитического отдела ОАО 
«Камская долина».

Также имеет место и другая 
тенденция: в настоящее время, 
когда компании-девелоперы 
не стремятся разрабатывать 
проекты поселков, полностью 
соответствующих критериям 
элитных, число этих поселков 
не увеличивается, зато посел-
ки бизнес-класса меняют свои 
качественные характеристи-
ки и порой претендуют на 
звание «премиум». Впрочем, 
в посткризисный период про-
екты бизнес-класса становятся 
более сопоставимы с эконом-
классом: упрощаются проекты 
домов, уменьшаются размеры 
земельных участков, исчезают 
заявленные ранее объекты 
социальной инфраструктуры 
и т. д. 

Регина Давлетшина, руко-
водитель консалтинг-группы 
Research&Decisions, также 
указывает на то, что понятия 
«элит», «бизнес» и «эконом» 
в Пермском крае не имеют 
общепринятых определений. 
«При классификации посел-
ков на сегменты на первом 
месте стоит цена, а потом идет 
расшифровка наполнения. 
В любом случае понятие класса 
включает в себя соотношение 
цена – качество. В нашей ком-
пании к премиум-классу отно-
сятся дома стоимостью свыше 
17,5 млн рублей в Перми и 
свыше 10–12,5 млн в Пермском 
крае (то есть в зависимости от 
удаленности).

При прочих равных усло-
виях, исходя из стоимостных 
характеристик и наполнения, 
к премиум-классу я бы от-
несла «Деревню Демидково». 
Предложения других поселков 
тоже недешевы, однако они на-
ходятся в большом отрыве по 
цене от «Деревни Демидково» 
и, на мой взгляд, несколько 
уступают по таким качествен-
ным характеристикам, на-
пример, как наличие реки, 
категория земель, технология 
строительства, оснащенность 
и т. п.»,  – отмечает г-жа Дав-
летшина.

Элитный дуэт. Алексей 
Ананьев, коммерческий ди-
ректор компании «Респект», 
к безусловно премиальным от-
носит два поселка – «Деревня 
Демидково» и «Лукоморье». 
Главным критерием, опреде-
ляющим класс проекта ИЖС, 
г-н Ананьев склонен считать 
эксклюзивность места. «В сег-
менте «элит» нет и не может 
быть двух одинаковых проек-
тов, – полагает г-н Ананьев. – 
У поселка должна быть своя 
изюминка. Изюминка «Де-
мидково» и «Лукоморья»  – в 
их выгодном расположении в 
пригороде Полазны».

В поселке «Лукоморье» от 
компании ИСК «Новострой» 
недавно завершено строи-
тельство второй очереди  – 
здесь располагается 43 дома 
площадью от 120 до 400 кв. 
метров. Средняя стоимость 
коттеджа составляет 30 млн 
рублей. Рекламную кампанию 
коттеджного поселка можно 
считать типовой: риэлторы 
обещают «единый архитектур-

ный стиль, узкий круг жильцов 
с высоким уровнем достатка, 
теннисные корты, беговые, 
баскетбольные и детские пло-
щадки, кафе, услуги автомойки 
и расположение неподалеку от 
курортной зоны.

Козыри и бонусы. Вла-
димир Федорченко, генераль-
ный директор PAN City Group 
(ООО «Пермское агентство 
недвижимости»), перечисля-
ет ряд параметров, которые 
определяют «элитность» кот-
теджного поселка: это эколо-
гичность, комфорт, качество 
среды и дома, инженерная и 
социальная инфраструктура 
и так далее. «Цена не является 
определяющим критерием,  – 
считает г-н Федорченко.  – В 
последнее время все большим 
спросом пользуются дополни-
тельные опции, предоставляе-
мые жителям коттеджных по-
селков. Прилегающая к «Дерев-
не Демидково» площадь парк-
отеля постепенно превраща-
ется в многофункциональный 
культурно-развлекательный 
центр: боулинг, рестораны, 
караоке, теннисный корт. Та-
кие бонусы выгодно отличают 
любой проект».

В PAN City Group сообща-
ют, что территория рекреаци-
онной зоны парк-отеля будет 
развиваться и дальше, здесь 
появятся якорная стоянка для 
маломерных судов и в перспек-
тиве – горнолыжный курорт.

Наталья Лагунова подчерк-
нула, что наиболее успеш-
ные продажи ведутся в либо 
полностью сданных, либо на-
ходящихся на высокой стадии 
готовности поселках. Как отме-

чает аналитик, это поселки, где 
уже сложилась определенная 
социальная среда, где прожива-
ют первые жильцы, где создана 
социальная инфраструктура, 
обеспечена работа инженер-
ных коммуникаций, охраны».

В «Деревне Демидково» 
(23 деревянных дома на участ-
ке 10,47 га), как уведомили 
«bc» в PAN City Group, про-
дана четверть домов. Особен-
ностью коттеджного поселка 
является то, что он построен 
по технологии финской компа-
нии Honka – именно этот факт 
является одним из козырей 
риэлторов ПАН.

Никуда не спеша. Гром-
ких анонсов и премьер, по про-
гнозам опрошенных «bc», в бли-
жайшее время не предвидится. 
На вопрос, почему девелоперы 
не спешат представлять новые 
проекты в премиум-сегменте, 
Марина Коноплева, генераль-
ный директор «КомСтрин-
Пермь», отвечает, что риско-
вать в наше время хотят не-
многие. В 2007 году компания 
г-жи Коноплевой исследовала 
пермский рынок ИЖС с це-
лью выяснения возможности 
построить мультиформатный 
коттеджный поселок: «По на-
шим расчетам и наблюдени-
ям, ни один из поселков не 
подходил под определение 
«элитный», или «мультифор-
матный». В  моем понимании, 
это не просто охраняемая и 
облагороженная площадка в 
едином архитектурном стиле, 
но и территория повышенного 
комфорта, удовлетворяющая 
все бытовые и социальные по-
требности: здесь должна быть 

готовая инфраструктура, мага-
зины, а возможно, детский сад 
и школа. С 2007 года ситуация 
изменилась незначительно».

Г-жа Коноплева подчер-
кивает, что вложения в кот-
теджные поселки – это очень 
масштабные и «длинные» ин-
вестиции, к которым рынок 
зачастую не готов. 

Наталья Лагунова:
– Если в докризисный период 

срок экспозиции поселка (период 
продажи всех объектов в поселке) со-
ставлял 1–1,5 года, то на сегодняш-
ний день минимальный срок экспо-
зиции организованных поселков со-
ставляет не менее 3-х лет. И такие 
проекты на пермском рынке можно 
считать успешными.

По статистике, в период 
кризиса было временно или 
окончательно остановлено 
строительство порядка 30  % 
организованных поселков. Не 
получили дальнейшей реализа-
ции в течение года почти 85 % 
проектов, планировавшихся к 
застройке.

Те проекты, которым уда-
лось пережить кризис, нередко 
меняют свою ориентацию, а 
то и формат. Например, посе-
лок «Русское поле», организо-
ванный частным инвестором, 
имевший славу населенного 
пункта «для избранных», сей-
час представляет собой лишь 
большой земельный массив с 
подведенным к нему газо-, водо- 
и электроснабжением. Земли 
«Русского поля» не находятся в 
свободной продаже, владелец 
участков, по информации «bc», 
самостоятельно и непредска-
зуемо определяет сроки начала 
спонтанных «распродаж». 

Наиболее успешно продажи ведутся либо в полностью сданных, либо в находящихся на высокой стадии готовности поселках
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Финансы
Банки

Смена фокусов 
Игорь Мерзлов, управляющий филиалом «Пермский» банка «ГЛОБЭКС», – о внимании к среднему и малому бизнесу, 
о возобновлении инвестиционной активности компаний и об их готовности осваивать новые рынки.

Игорь Юрьевич, наблюдаете ли 
Вы в Пермском крае оживление 
корпоративного кредитования? 
Можно ли говорить, что ком-
пании сейчас охотно берут не 
только краткосрочные займы, но 
и долгосрочные инвестиционные 
кредиты?
– Действительно, несмотря 

на летний период и традици-
онное затишье в экономике, 
предприятия Пермского края 
реанимируют свои инвестици-
онные программы, которые 
были законсервированы в 2009–
2010 годах, а также утверждают 
новые инвестпроекты. 

При этом инвестиционная 
активность свойственна аб-
солютно всем сегментам  – и 
крупный бизнес, и средние и 
малые предприятия обращают-
ся сейчас в банки за кредитны-
ми средствами для реализации 
своих проектов. 

Какой сегмент наиболее инте-
ресен для филиала «Пермский» 
банка «ГЛОБЭКС»?
– Я не считаю, что одна до-

рогостоящая заявка от крупной 
компании лучше нескольких 
сделок со средним и малым 
бизнесом. Предприятия мало-
го и среднего бизнеса сегодня 
действительно активно вкла-
дывают деньги в развитие но-
вых производственных линий, 
реконструкцию площадей и так 
далее. 

Можно сказать, что банк 
«ГЛОБЭКС» сейчас уделяет рав-
ноценное внимание и крупному, 
и среднему бизнесу. Если рань-
ше мы фокусировали внимание 
на сотрудничестве с крупными 
клиентами, то сейчас усиливаем 
работу и со средним, и малым 
бизнесом.

Что кроме кредитования банк 
«ГЛОБЭКС» предлагает своим кли-
ентам из числа среднего и малого 
бизнеса, какие банковские про-
дукты наиболее востребованы 
клиентом?
– Комплексное обслужива-

ние в банке включает в себя 
все традиционные услуги – это 
расчетно-кассовое обслужива-
ние и осуществление платежей, 
все формы кредитования, вклю-
чая овердрафт. 

Кроме того, в последнее 
время большим спросом у пред-
ставителей бизнеса пользуются 
банковские гарантии. 

В данном случае банк продвигает 
гарантии или же сами предприя-
тия целенаправленно прибегают 
к этому инструменту?
– Сегодня есть две категории 

клиентов. Одни компании уже 
активно используют гарантии (в 
том числе тендерные, гарантии 
возврата аванса, исполнения 
обязательств по контракту), что-
бы выходить на новые для себя 
рынки и налаживать сотрудни-
чество с новыми контрагентами. 
Соответственно, такие пред-
приятия сами заинтересованы в 
получении гарантий и выбирают 
банки с наиболее приемлемыми 
для них условиями. Другие – еще 
не успели оценить все преимуще-
ства, которые можно получить от 
использования банковских гаран-
тий, и с такими компаниями банк 
сам инициирует консультации на 
предмет повышения эффектив-
ности использования в их по-
вседневной работе банковского 
инструментария. 

В чем преимущества банковских 
гарантий перед кредитами?
– Прежде всего, гарантия де-

шевле для компании. Если стои-
мость кредитов приблизительно 
10–15  % годовых, то средний 
диапазон ставок по гарантиям со-
ставляет всего 2–4 %. Естествен-
но, эффективное использование 
этого инструмента позволяет 
предприятию уменьшить свою 
долговую нагрузку.

Кроме того, гарантии дают 

возможность предприятию вы-
страивать крепкие отношения 
с контрагентами и добиваться 
для себя значительных отсрочек 
в расчетах с ними. Последние, 
видя, что за их партнера готов 
поручиться стабильный и перво-
классный банк, осознают, что 
это способствует минимизации 
рисков.

Если говорить о кредитовании, то 
что в данном направлении пред-
лагает банк «ГЛОБЭКС» малым 
предприятиям?
–  О п я т ь  ж е ,  в  б а н к е  

«ГЛОБЭКС» есть самые разно-
образные виды финансирова-
ния на различные цели. Есть 
как краткосрочные, так и долго-
срочные кредиты, к последним 
относятся все займы сроком от 
1,5 лет и более, и для их полу-
чения заемщикам необходимо 
предоставить бизнес-план. Как 
правило, погашаются такие кре-
диты дифференцированными 
платежами. При этом в соот-
ветствии с графиком движения 
денежных средств предприятия, 
который может зависеть от се-
зонности бизнеса или от испол-
нения крупных контрактов, банк 
может скорректировать график 
погашения кредита, наиболее 
полно учитывая специфику дея-
тельности заемщика. 

Более того, банк «ГЛОБЭКС» 
сегодня практикует выдачу кре-
дитов, не обеспеченных тверды-
ми залогами, например оборудо-

ванием или недвижимостью. Для 
предприятий это несомненный 
плюс. Они не несут затрат на 
оценку и страхование предметов 
залога, а в качестве обеспечения 
по кредиту выступают права по 
контрактам с партнерами.

Предложения для крупного бизнеса 
принципиально отличаются от того, 
что банк предлагает предприятиям 
среднего и малого бизнеса? 
– Практически нет. Един-

ственное отличие – для крупного 
бизнеса нет никаких ограниче-
ний по сумме кредита, которая 
зависит только от достигнутых 
договоренностей и финансового 
состояния заемщика, и несколь-
ко иной уровень ставок.

Зачастую банки, видя убыток 
в официальной отчетности, 
отказывают предприятию в вы-
даче кредита. Мы же стараемся 
вникнуть в суть экономики кли-
ента и обращать внимание на те 
моменты, которые позволяют 
объективно судить о способ-
ности компании своевременно 
погашать кредит. В частности, 
мы прекрасно понимаем, что, 
например, для ряда предприятий 
машиностроения получение 
квартальных убытков является 
плановым, тогда как по итогам 
года они, скорее всего, получат 
прибыль. И квартальный убыток 
в таком случае – не повод для от-
каза в выдаче кредита.

Беседовала Наталья Варламова

Ирина Семанина
Проект

Линейные перспективы
В Перми могут появиться новые пешеходные и велосипедные маршруты, общая протяженность которых составит более 50 км. 
Пермяки и гости города смогут прогуляться по Перми индустриальной, купеческой, религиозной и мистической. 

По информации Министер-
ства развития предприниматель-
ства и торговли Пермского края, 
к реализации подготовлены 
4  новых туристических марш-
рута: «Пермь индустриальная», 
«Пермь купеческая», «Пермь 
религиозная» и «Пермь мисти-
ческая». По словам консультанта 
отдела продвижения предприни-
мательства Светланы Поздеевой, 
проекты маршрутов будут переда-
ны в городскую администрацию 
и Министерство культуры для 
их реализации. «От решения 
чиновников будет зависеть оче-
редность появления маршрутов 
и сроки реализации», – отметила 
г-жа Поздеева.

Маршрут «Пермь промыш-
ленная», по планам разработ-
чиков, будет включать в себя 18 
объектов. В «промышленный» 
маршрут войдут пермский завод 
«Ремпутьмаш», Музей истории 
машиностроительного завода 
им. Ленина, железнодорожный 
вокзал Пермь I, Речной вок-
зал, Дом-музей Мешкова, завод 
«Телта», «Пермские моторы», 
памятник Татищеву и ряд других. 

Общая протяженность маршру-
та, по подсчетам « bc», составит 
около 20 км. 

Второй маршрут  – «Пермь 
религиозная» – будет тянуться от 
собора Петра и Павла на Совет-
ской. Он будет включать в себя 
21 объект религиозной истории 
Перми. По протяженности марш-
рут занимает вторую позицию – 
около 15 км. Благодаря «Перми 
религиозной» пермяки и гости го-
рода смогут познакомиться с раз-
личными религиозными памят-
никами: Спасо-Преображенский 
кафедральный собор, соборная 
мечеть, синагога, Пермский муф-
тият, Евангелическо-лютеранская 
церковь, Римско-католическая 
церковь, церковь Всех Святых, 
церковь Иисуса Христа послед-
них дней. 

В «Пермь купеческую» войдут 
19 объектов. Путешествующие 
по маршруту смогут познако-
миться с купцами: Мешковым, 
Заозерским, Кропачевым, Гри-
бушиным, Дягилевым, купчи-
хой Токаревой и рядом других 
известных пермских личностей 
прошлого. Это самый короткий 

маршрут, охватывающий в основ-
ном центральные улицы Перми: 
Петропавловскую, Куйбышева, 
Советскую, Сибирскую, Киро-
ва, Пушкина, Орджоникидзе, 
Ленина и 25 Октября. Его длина 
составит около 7 км.

«Пермь мистическая» позна-
комит всех желающих с тайнами 
и загадками города. Десятикило-
метровый маршрут расскажет о 
Башне Смерти, реке Стикс, ка-
пище Чернобога, надгробии мо-
гилы «проклятой дочери», перм-
ском некрополе. В него войдут 
также театр «У Моста», Пермская 
сельхозакадемия, ТЮЗ – всего 
14 городских объектов. 

Возможно, маршруты будут 
расчерчены аналогично уже 
известным Зеленой и Красной 
линии. По словам Светланы По-
здеевой, все зависит от фантазии 
реализаторов. Два из четырех 
новых маршрутов, по задумке 
разработчиков, будут велосипед-
ными: «Пермь индустриальная» 
и «Пермь религиозная». Специа-
листам необходимо будет создать 
по пути следования выделенную 
полосу для свободного передви-

жения велосипедистов. «Опыт 
«Белых ночей» показал высокий 
интерес горожан к такого рода 
прогулкам. Во время фестиваля 
пермяки и гости города активно 
пользовались прокатом велоси-
педов»,  – прокомментировала 
«bc» Светлана Поздеева. 

С недоумением информацию 
о маршрутах воспринял пред-
седатель комитета по культуре 
администрации Перми Вячеслав 
Торчинский. Он подчеркнул, что 
о проектах слышит впервые и 
никаких переговоров по этому 
поводу с комитетом по культуре 
проведено не было. «Пермь из-
балована такими культурными 
вещами. Я не видел проектной до-
кументации, поэтому не могу гово-
рить о реализации проектов. Но 
если основа маршрута хорошая, 
то, возможно, он будет воплощен 
в жизнь. Перми еще есть что по-
казать», – прокомментировал г-н 
Торчинский. Он отметил, что 
создание маршрута, подобного 
Зеленой и Красной линии, об-
ходится городу недешево. Стои-
мость каждого из существующих 
маршрутов Перми составляет 

порядка 1,5 млн рублей. Судя по 
этим данным, создание четырех 
новых линий обойдется городу в 
сумму порядка 6 млн рублей. 

Замдиректора Пермского 
центра развития дизайна Наи-
ля Аллахвердиева, курирующая 
стрит-арт-проекты в Перми, от-
неслась к идее новых маршрутов 
со скептицизмом. По ее мнению, 
при дублировании объектов Зеле-
ной и Красной линии возникнет 
визуальный диссонанс, наслое-
ние маршрутов дезориентирует 
туристов. Несмотря на это, по ее 
словам, ПЦРД готов выступить 
в качестве эксперта в вопросах 
реализации проектов. Г-жа Ал-
лахвердиева также подчеркнула 
необходимость создания общей 
туристической карты, на кото-
рой будут отражены маршруты. 
Замдиректора ПЦРД предложи-
ла свою альтернативу четырем 
маршрутам: «Я считаю, что Пер-
ми не хватает такого маршрута, 
как «Молотов», поскольку это 
важная веха истории города. Се-
годня она не отражена ни в каких 
туристических продуктах».
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Ольга Николаева

Выставки инноваций в республике татарстан
Выставочный центр «Казанская ярмарка» занимает активную деловую позицию в Татарстане, является организатором крупнейших 
выставочных проектов, проходящих в республике, и престижной площадкой для презентации новых инновационных продуктов и услуг. 

В этом году ОАО «Казан-
ская ярмарка» отмечает свой 
20-летний юбилей, а также 55-
летие со дня основания ВДНХ. 
За это время выставочным 
центром были достигнуты 
серьезные успехи: компания 
вошла в пятерку крупнейших 
региональных выставочных 
операторов России; стала чле-
ном авторитетных профиль-
ных сообществ – Российского 
союза выставок и ярмарок 
(РСВЯ) и Всемирной ассоциа-
ции выставочной индустрии 
(UFI); удостоена Сертификата 
системы менеджмента качества 
на соответствие стандарту ISO 
9001-2008. Профессиональ-
ной командой специалистов 
реализованы тысячи междуна-
родных и межрегиональных 
конгрессно-выставочных ме-
роприятий. Только в 2010 году 
проведено 50 специализиро-
ванных выставок и 370 деловых 
мероприятий. 

В числе проводимых вы-
ставок  – проекты, ставшие 
известными брендами для 
многих ведущих компаний 
России и зарубежья: «Нефть, 
газ. Нефтехимия», «Энерге-
тика. Ресурсосбережение», 
«Волгастройэкспо», «Машино-
строение. Металлообработка», 
«Авиакосмические технологии, 
современные материалы и обо-
рудование. Казань» и другие. 

В календаре выставочного 
центра «Казанская ярмарка», 
сентябрь – особенно насыщен-

ный событиями месяц: семь вы-
ставочных проектов, междуна-
родные научно-практические 
конференции, правительствен-
ные мероприятия, а также 
множество семинаров, круглых 
столов и презентаций. 

С 7-го по 9 сентября при под-
держке президента Республики 
Татарстан, согласно Распоря-
жению Кабинета министров 
Республики Татарстан № 794-р 
от 23.05.2011 г., в выставочном 
центре «Казанская ярмарка» 
будут проходить: 18-я междуна-
родная выставка «Нефть, газ. 
Нефтехимия», 6-я специализи-
рованная выставка «Экотехно-
логии и оборудование XXI века», 
2-я специализированная вы-
ставка «Пластик&Каучук» и 1-я 
специализированная выставка 
«GEO-КАЗАНЬ: Геологоразвед-
ка. Геодезия. Картография».

Выставка «Нефть, газ. Не-
фтехимия» входит в число 
крупнейших региональных не-
фтегазовых выставок России, 
имеет особое значение для 
развития экономики региона, 
технологической инфраструк-
туры и технического перевоо-
ружения предприятий нефте-
газохимического комплекса 
Татарстана и России. 

Актуальность выставки и 
высокий интерес со стороны 
властных структур и специали-
стов обусловлены тем, что не-
фтегазохимический комплекс 
Татарстана является базовым 
сектором промышленности 

республики, бюджетообразую-
щим сектором экономики. По 
словам президента Республики 
Татарстан Р. Н. Миннихано-
ва, Татарстан был и остается 
одним из самых передовых 
полигонов по технологии до-
бычи на высоковыработанных 
месторождениях. 

В дни проведения выставки 
на территории выставочно-
го центра «Казанская ярмар-
ка» соберутся ведущие отече-
ственные и зарубежные пред-
приятия, входящие в число 
мировых лидеров по запасам, 
добыче, транспортировке, 
переработке нефти и газа, 
компании, представляющие 
передовые технологии и обо-
рудование для нефтегазовой 
промышленности. 

В этом году участниками 
станут более 200 компаний, 
среди которых: компания 
«YOKOGAWA Electric CIS LTD» 
(Япония), ОАО «Татнефть» 
(Альметьевск), ОАО «Каза-
ньоргсинтез» (Казань), ОАО 
«Нижнекамскнефтехим» (Ниж-
некамск), ОАО «АК «Транс-
нефть» (Москва), ОАО «Россий-
ская инновационная топливно-
энергетическая компания» (Мо-
сква), Компания «ЮМО-РТ» 
(Набережные Челны), ООО 
«ИНВЭНТ» (Казань), ООО 
«Самсон Контролс» (Москва), 
ООО «Риттал» (Москва), LIFE 
SAFETY DISTRIBUTION (Швей-
цария) и многие другие.

Свою коллективную экс-
позицию представят на вы-
ставке компании Республики 
Башкортостан, которые ра-
ботают в сфере нефтедобычи 
и нефтепереработки. С офи-
циальным визитом выставку 
посетит делегация республики 
во главе с премьер-министром 
Республики Башкортостан А. 
Ф. Илимбетовым. 

Особое место на выставке 
отведено деловой программе. 
Среди ключевых мероприя-
тий Международная научно-
практическая конференция 
«Увеличение нефтеотдачи  – 
приоритетное направление 
воспроизводства запасов угле-
водородного сырья», посвящен-
ная 100-летию со дня рождения 
академика А. А. Трофимука.

Главным мероприятием вы-
ставки «Экотехнологии и обо-
рудование XXI века» является 
VI Межрегиональная научно-
практическая конференция 
«Промышленная экология 
и безопасность», основная 
цель которой заключается в 
координации действий всех 
заинтересованных структур по 
реализации мер, направленных 
на обеспечение экологической 
и промышленной безопасно-
сти хозяйствующих субъектов, 
а также в информационном 
обеспечении деятельности в 
области промышленной и эко-
логической безопасности.

Также в рамках деловой 
программы выставок состоятся 
такие значимые мероприя-
тия, как: III Международный 
газохимический форум «На-
стоящее и будущее российской 
газохимии; выездное заседание 
Комиссии Совета Федерации 
по естественным монополиям 
по вопросам законодательного 
обеспечения стимулирования 
нефтеотдачи для нефтедобы-
вающих предприятий; круглый 
стол «Актуальные вопросы 
геодезии и геоинформацион-
ных систем»; расширенное 
заседание Республиканской 
межведомственной комиссии 
по развитию наноиндустрии 
Республики Татарстан по во-
просу применения нанотехно-
логий в нефтегазохимической 
отрасли.

Участниками мероприятий 
станут более 750 делегатов, 
среди которых представители 
властных структур, ученые, 
руководители ведущих отрас-
левых компаний, специалисты, 
представляющие нефтегазохи-
мическую, приборостроитель-
ную, машиностроительную, 
электронную и другие отрасли 
промышленности. 

Данные выставки органич-
но дополняют друг друга и ши-
роко демонстрируют большой 
потенциал региона в области 
добычи нефти и газа, производ-
ства нефтехимической и хими-
ческой продукции, пластмасс и 
полимеров, в сфере внедрения 
инновационных технологий, 
разработок и оборудования, 
способствующих обеспечению 
безопасной работы промыш-
ленных предприятий и охране 
окружающей среды.

На протяжении трех дней 
работа на выставках позволит 
участникам и специалистам, 
посетившим данные мероприя-
тия, получить результативные 
контакты, продемонстриро-
вать последние технологии, 
продукцию и услуги, провести 
маркетинговые исследования, 
определить для себя новые ры-
ночные возможности, заклю-
чить долгосрочные договора, 
а также принять участие в об-
суждении важных отраслевых 
вопросов. 

ОАО «Казанская ярмарка»,
420059, Россия, Республика 

Татарстан,
г. Казань, Оренбургский 

тракт, 8.
Тел. (843) 570-51-11  
(круглосуточный),

Тел./факс: 570-51-23.
www.expokazan.ru. 

На правах рекламы На правах рекламы

На правах рекламы
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Живой журнал 

Илья Гиндин

Тенденции 

Оригинальный способ борь-
бы с аварийностью предложила 
в своем официальном блоге на 
wordpress.com министр транс-
порта Елена Громова: «Запустим 
в ближайшее время конкурс на 
лучший демотиватор на тему без-
опасности дорожного движения 
и конкретно нарушения правил 
пешеходами». Победитель может 
выбрать приз из двух вариантов: 
«или посещение ЦУДа (центра 
управления движением), или, 
для самых отчаянных, посидеть 
за штурвалом катка». 

Откликнуться на призыв 
власти и помочь ей одним из пер-
вых решил Дмитрий Жебелев 
(zhebelev.livejournal.com). «Вот 
до чего тяжелая у наших мини-
стров работа: сидишь в своем 
кабинете, листаешь в Интернете 
целыми днями демотиваторы... 
И тут опа  – идея! Вот же как 
надо безопасность дорожного 
движения-то повышать! Чтоб на-
род на дорогах-то не погибал да 
не калечился! Пусть тоже листает 
демотиваторы! Как министры!» – 
пишет блогер. 

Однако разговорами г-н Же-
белев не ограничился и предло-
жил два варианта демотиваторов, 
один из которых подписан сле-
дующим образом: «Пока Громова 
не грянет... «Пермдорстрой» не 
отремонтирует».

Федеральные телеканалы 
вновь испытывают неподдель-
ный интерес к Пермскому краю. 
В своем блоге депутат Законо-
дательного собрания Андрей 
Агишев (agishev.livejournal.com) 
описал свое общение с пред-
ставителями общероссийско-
го медиа: «Звонок из Москвы: 
«Здравствуйте, Андрей Вален-
тинович! Беспокоят с Первого 
канала, мы снимаем передачу 
по событиям, произошедшим 
в Пермском крае. Не могли бы 
вы подъехать к нам на съемки 
в студию?» Разговариваем, вы-
ясняется: передача посвящена 
инциденту в Усть-Черной (Коми 
округ), где сотрудники пермского 
ОМОНа в составе преступной 
группы зверски избили двух мест-
ных жителей, один из которых 
от полученных ранений скон-
чался. История, нашумевшая в 
Перми, теперь вот добралась и 
до центрального телевидения. 
То несколько сюжетов подряд 

про край и губернатора, с про-
ститутками, сутенерами и кор-
рупцией. Потом «Пусть говорят» 
с детоубийцей, хранившей трупы 
детей на балконе. Сейчас вот 
про омоновцев, снявших скальп 
с жертвы. А есть что-нибудь 
хорошее, что можно показать 
про Пермский край, или, пока 
Чиркунова не снимут, так и бу-
дем в дерьме барахтаться?»  – 
неожиданно задается вопросом 
оппозиционный парламентарий 
и признается, что отказался от 
участия в съемках. 

Возбудить информационное 
пространство на минувшей не-
деле попыталась и медиаконсал-
тинговая компания SP Media: в 
их блоге появилась следующая 
новость: «По нашим данным, 
на «Эхе Перми» сменился-таки 
учредитель. Новые владельцы 
радиостанции предположитель-
но имеют отношение к Никите 
Белых. На самой станции инфор-
мацию пока не подтверждают, но 
и не опровергают». 

Ажиотажа новость не вызвала, 
однако пользователь eurokraina 
по принципу где-то слышал и где-
то читал доверительно сообщил 
в посте под названием «Про-
грамма в утилизацию?:)» сумму 
сделки – 10 млн рублей. Блогер 
признался, что ему тоже предла-
гали приобрести «Эхо Москвы. 
Пермь». «Сказал, что не интере-
сует даже в качестве подарка, ибо 
гемора больше :) Это у кого если 
какие политические задачи есть, 
тогда можно оценивать перспек-
тивность инвестиций в «Эхо». 
Как чистый бизнес-проект  – 
это маразм, ИМХО»,  – пишет 
eurokraina.

К обсуждению тут же подклю-
чился Антон Толмачев (legart.
livejournal.com), который сооб-
щил, что «в какой-то газете было 
написано про 1,8 млн чистой 
прибыли за последний год. Таким 

образом, вложения отбиваются 
за 6 лет, без учета реинвестиций. 
Вполне нормально». 

Сам губернатор Кировской 
области Никита Белых (belyh.
livejournal.com) хранил олим-
пийское спокойствие и в своем 
блоге писал про демографиче-
скую ситуацию на вверенной ему 
территории: «В начале недели 
устраивал опрос в твиттере по 
поводу демографии. У меня во-
обще чуть ли не каждую неделю 
проходят совещания по тем или 
иным моментам демографиче-
ской политики. Тем более этот 
год у нас – Год ребенка. Общий 
вектор и задача понятны – надо 
повышать рождаемость». Будем 
надеяться, что вновь приобре-
тенные активы поспособствуют 
деторождению в одной конкрет-
но взятой области. 

Не все спокойно в «Правом 
деле» – партия готовится сфор-
мировать свой региональный 
список на выборы в Законода-
тельное собрание и Государствен-
ную Думу. Завесу тайны пытался 
приоткрыть депутат краевого 
парламента Илья Неустроев: 
«Последняя инфо из СМИ гово-
рит, что региональный список 
в ЗС ПК потянет «тройка» из 
федерального уровня: Люби-
мов, Сорокина, Кущенко. Это 
не факт, но очень может быть! 
Как говорится, съезд покажет! 
Попробую спрогнозировать, 
что это даст. Есть налицо два 
минуса: 1) насколько эти люди 
более известны, популярны, ну 
и рейтинговее, чем (допустим) 
местные «флаги»?! 2) насколько 
отсутствие «местных», ну, допу-
стим, того же Орлова, не затро-
нет эго, амбиции или чувства пер-

мяков?! Как ни крути, при всех 
хоть и имеющихся «косячках» 
Пермское отделение считается 
лучшим или одним из лучших в 
РФ по линии ПД».

Пока в большой политике 
определялись с лидерами спис-
ков, простые пользователи фор-
мировали свои предпочтения, 
основываясь на слуховых ощуще-
ниях: «Послушал Любимова на 
«Эхе». Дышит он часто. Решил, 
лучше уж за КПРФ, чем за такое 
правое дело», – пишет пользова-
тель egorbp. 

За краткость и меткое замеча-
ние, которое довольно четко ха-
рактеризует состояние пермской 
блогосферы на прошлой неделе, 
премию «Оригинал» получает 
пользователь polo79 за пост с 
названием «Вопрос»: «Чего б 
такого умного бы написать??? 
А?» – вопрошает блогер. Самый 
дельный совет дал andrey_kataev: 
«Может быть, расскажешь что-
нибудь (не слишком умное) про 
внутренний туризм в Прикамье. 
А не слишком  – потому что в 
девятом часу утра. На радио. По 
телефону. А?»

И в а н  Д а в ы д о в  ( i v a n d .
livejournal.com) решил вписаться 
в тренд, связанный с двадцатиле-
тием ГКЧП. Подвергнув критике 
воспоминания некоторых, по 
мнению блогера, не вполне со-
знательных товарищей, г-н Да-
выдов сам разразился довольно 
обширным постом на заданную 
тему. Приводим его с небольши-
ми сокращениями: «Я, – сообща-
ет, например, молодой власти-
тель умов в интервью интернет-
изданию «Борщ»,  – пребывал 
тогда в возрасте пятилетнем, но 

сразу почуял, что демократия в 
опасности, и, положив в пакетик 
четыре конфеты «Барбарис» и 
плюшевого мишку, выдвинулся 
на баррикады. К сожалению, 
матушка моя, необдуманно при-
нявшая сторону ГКЧП, перехва-
тила меня у двери квартиры и 
отшлепала. Так, пусть не кровь, 
но слезы пролил я за наш трико-
лор. […]

А я вот пришел в школу перво-
го сентября 1991-го и увидел 
портрет военрука на входе, с 
черной ленточкой в правом 
нижнем углу. 

Взаимоотношения у нас были 
непростые – человек старой за-
калки, он нервно относился к 
переменам и не терпел излишне-
го свободолюбия. Это создавало 
трения. Но при этом мы уважали 
его за сравнительную безвред-
ность: он, понимая, кажется, 
где-то в глубине души полнейшую 
бессмысленность своего пред-
мета, хоть на занятиях и тиран-
ствовал, оценки ставил всем 
одинаково хорошие. […]

Уважение наше проявлялось 
еще и в том, что у него не было, 
в отличие от большинства учите-
лей, обидной клички. За глаза его 
звали просто по имени – Федор. 
Седой, подтянутый, аккуратный. 
И вот, значит.

Я стоял перед портретом в не-
котором, кажется, недоумении – 
Федор не пил, не курил, никогда 
и ничем не болел, лет ему было 
что-то около шестидесяти. 

Потом классная, с которой 
отношения у нас на почве об-
щей, хотя и проявлявшейся 
по-разному, любви к литературе 
были почти дружескими, сказала 
мне:

– Представляешь себе, он 
девятнадцатого пришел в школу. 
В парадной форме, с орденами. 

(Интересно  – это я уже от 
себя, какие у него были ордена, 
едва ли успел побывать на войне. 
Молод для Отечественной, стар 
для Афгана. Впрочем, эта славная 
женщина что угодно могла обо-
звать орденами, конечно.)

– Пришел,  – продолжила 
классная, – занял кабинет дирек-
тора, обзвонил всех. Мы собра-
лись, и он объявил, что теперь 
возглавит школу он и наведет 
порядок.

– А вы что? – спросил я.
– Просто разошлись, – отве-

тила она. – А через два дня у него 
инфаркт, и все. 

И все.
Тогда меня это развеселило, 

как ни стыдно теперь призна-
ваться: я как-то живо представил 
этого небольшого человека с 
белесыми, пустоватыми глаза-
ми, который идет захватывать 
власть. И гибнет через пару дней 
от разочарования. […]»

Информационное

Дорожное

Без 
комментариев

От пермской блогосферы разит слухами и безысходностью

На минувшей неделе блогеры определяли на слух свои политические 
симпатии, делали демотиваторы, задавались риторическими вопросами 
и приобретали радиостанции.

Слуховые галлюцинации 
Обзор «ЖЖ» за неделю: полезные приобретения, оригинальные идеи 
и нестареющие воспоминания. 

Партийное

Оригинал
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A-Z
HeadHunter 12
X5 Retail Group 10
А-И
Авиадвигатель, ОАО 14
Агишев, Андрей 19
Алекперов, Вагит 8
Алиев, Фирдус 13
Аллахвердиева, Наиля 17
Ананьев, Алексей 16
АНКОР, КХ 12
Аэропорт Кольцово, ОАО 9
Бактиев, Рашит 8
Белозеров, Сергей 8
Белых, Никита 2, 19
Борисовец, Юрий 5 
БрокерКредитСервис, 
ФГ 5 
Вагизов, Игорь 10
Ванкутцем, Дидьер 4
ВАТ-Ритейл, ООО 1 
ВАТ-СПИРИТ, ООО 1
ВИВАТ, ТС 10
Воловик, Андрей 8
Вронский, Андрей 1
Габов, Матвей 5 
Галицкий, Денис 6
ГЛОБЭКС, ПФ ЗАО 17
Голубцова, Наталья 2
Гольдберг, Максим 10
Григорьев, Валерий 9
Громова, Елена 19
Давлетшина, Регина 16
Данилов, Сергей 5 
Дельта, ТС 10
Денисова, Ирина 12
Доверенные лица, ООО 5
Ельцов, Георгий 5
Жданова, Елена 7, 10
Жучков, Алексей 7
Занин, Владимир 5
Искра, НПО 14
ИФК Авиализинг, ЗАО 14
К-Н
Казанская ярмарка, 
ОАО 18
Камская долина, ОАО 16
Камский кабель, ООО 14
Кис, Максим 9
Клещевников, Алексей 14
КомСтрин-Пермь, ООО 16
Коноплева, Марина 16
Корсун, Владимир 13
Кузьмицкий, Геннадий 13
Лагунова, Наталья 16
ЛУКОЙЛ, ОАО 8
ЛУКОЙЛ-
Пермнефтеоргсинтез, 
ООО 8
ЛУКОЙЛ-
Пермнефтепродукт, ООО 8
ЛУКОЙЛ-ПЕРМЬ, ООО 8
Магнит, ТС 10
Макаревич, Юрий  15
Маленко, Сергей 13 
Маслохутдинов, Зуфер 3, 7
Махмудов, Амир 3
Маховиков, Анатолий 3, 6

Люди и компании, 
упомянутые в номереINDEX b.c.
Медведева, Марина 7, 10
Мерзлов, Игорь 17
Миков, Павел 10
Минченко, Дмитрий 7
Мэлон Фэшн Груп, ОАО 7
Неустроев, Илья 19  
Новострой, ООО 16
Носов, Андрей 8
НПО Искра, ОАО 15
О-Р
Окунев, Константин 13
ПАН, ООО 16
Пермглавснаб, ОАО 5  
Пермский моторный завод, 
ОАО 14
ПЗ «Машиностроитель, 
ОАО 14
Подвинцев, Олег 3, 13
Поздеева, Светлана 17
Пономарева, Татьяна 5
Правое дело, ООО 7
Протон-ПМ, ОАО 14
Путин, Владимир 2
Пьянков, Константин 10
Пятерочка, ТС 10
Редуктор-ПМ,ОАО 14
Респект, АН ООО 16
РИАЛ, ЗАО 5, 10
Родекс Юкон, ЗАО 5
Роскосмос, ФКА 14
Русских, Марина 13
С-Я
Сбербанк России, ОАО 13
Семь пятниц, ООО 7
Сибирь, авиакомпания, 
ОАО 9
Сода-хлорат, ООО 5 
Солид Менеджмент, ЦБ УК 5 
СТАР, ОАО 14
Староверова, Ирина 7
Тандер, ЗАО 10
Торчинский, Вячеслав 17
Тройка Диалог, ПФ ЗАО 10
Трошев, Андрей 9
Уральские авиалинии, ОАО 9
Федорченко, Владимир 16
Федотова, Юлия 9
Центр дополнительного об-
разования, ООО 7
Цумптор, Петер 6
Черненко, Игорь 1
Черный доктор, ООО 1
Чиркунов, Олег 2, 4
Шевченко, Анатолий 1
Шубин, Игорь 4, 6
Шулькин, Илья 9
Шутиков, Геннадий 5 
ЭКС, УК ООО 7, 10
Юдина, Любовь 10
Юсупов, Вадим 10
ЮТэйр, авиакомпания, 
ОАО 9
Якимов, Михаил 9

Приведены начальные страницы 
материалов, в которых упомянуты 

указанные лица и компании

Ева Паркер

week-end
обзорСКАЗАЛа!

Вот вы читаете газету, а кто-то листает глянец.

Дорогой журнал! Пишу тебе вновь и верю, что 
уж на этот раз мое письмо наконец-то опубликуют 
в рубрике «Женские секреты». В каждом номере и 
твите вы пишете, что ждете незабываемых исто-
рий от своих читательниц. У меня таких историй 
в день не по штуке. И чтобы они не забывались, я 
веду «ЖЖ», публикую заметки «в контакте» и «ре-
гюсь» там в группы с романтическими названиями. 
Там обычно публикуют всякие афоризмы и фразы, 
которые на статус можно поставить. Но «контакт» 
уже не котируется, на фэйсбуке прикольнее, там 
ведь с иностранцами можно «чатиться». Вчера меня 
«зафрендил» житель Кении, написал, какая у меня 
красивая улыбка, и все время меня называл «бэй-
бой». И подружки у него нет, кажется. Свободен. Он 
высокий и играет в баскетбол. Остальное не поняла, 
«переводчик» мне какую-то ерунду пишет.

А сегодня день не задался с утра раннего. Точнее, 
утро я проспала. На пары опоздала. Застегивала 
молнию на платье, ноготь сломала. Мой смартфон 
заглючил, Интернета нет, даже «аська» слетела. 
Договорились с Ритой роллы похавать в обед, так 
она меня кинула, в кино пошла с кем-то тусить. Тут 
уж я совсем расстроилась, как вдруг увидела Твой 
последний выпуск.

Я вообще девушка продуманная. Все рубрики 
читаю последовательно, у меня даже своя страте-
гия выработалась. Сначала гороскоп. Почти всегда 
сбывается. Потом я тесты прорешиваю, чтобы разо-
браться в себе. Мне еще нравится, когда рядом с 
тестом комментарии знаменитостей – они советуют 
что-нибудь. Я всегда удивляюсь, как точно они уга-
дывают рецепты решения всех моих проблем!

Дольше всего я листаю блок моды. Когда я в 
школе училась, я свою голову на фотографиях вы-
резала и к снимкам журнальным прикладывала. Так 
получалось, будто это мои собственные наряды от 
кутюр. Кстати, балетки у вас в этом выпуске темные. 
И над платьем с кристаллами и бисером на подоле 
я прямо визжала. В светской хронике я это же пла-
тье на какой-то чувихе видела, как она его на себя 
напялить смогла, я думала, по швам порвется. Вот 
мне бы этот наряд пошел.

«Женские истории», «женские секреты» и 
«женское счастье» лучше читать перед сном. Это 
как сказка на ночь. Иногда, правда, и всплакнуть 
случается, но я-то знаю, что у каждой истории все 
равно будет счастливый конец.

В прошлом выпуске вы писали про количество 
калорий в еде. Слушайте, я так не могу, хоть с каль-
кулятором в холодильник заглядывай! Лучше купить 
тот самый массажер, который вы так советуете. 
«Упругие бедра, красивая грудь и ни грамма лишнего 
жира». Рита не верит, что при его помощи у меня 
фигура идеальной станет. А я верю. Вот в конкурсе 
на лучше статью в рубрику «Женские секреты» по-
беду завоюю и стану лицом обложки.

Лицо с обложки, 
не облажайся!

Кино

Вердикт «bc»:  смотреть без обязательств

Продукт: «Секс по дружбе»
Режиссер: Уилл Глак

В последнее время 
фильмы про свободные 
отношения в Голливуде вы-
пускают как на конвейере. 
Только в этом году в прокат 
вышли «Любовь и другие 
лекарства», «Больше чем 
секс» и, наконец, «Секс по 
дружбе», последние два 
фильма при этом практи-
чески не отличаются по 
сюжету. 

И, о ужас! В каждом из 
этих фильмов за свобод-
ные отношения ратуют 
девушки, которые, каза-
лось бы, должны мечтать 
о принце на белом коне 
и пышной свадьбе. Одна-
ко те, кто не хочет лице- 
зреть «моральное падение 
общества» и «повсемест-
ное развращение», могут 
быть спокойны. Каждая 
девушка остается девушкой 
и в конце концов понимает, 
что просто сексом сыт не 
будешь. 

Вот и в «Сексе по друж-
бе» главная героиня Джеми 
(Мила Кунис), разочаро-
вавшись в мужчинах и по-
терпев очередную неудачу 

в серьезных отношениях, 
согласилась на предложе-
ние своего друга Дилана 
(Джастин Тимберлейк) 
просто переспать и забыть 
об этом на следующий день. 
А забыть не получилось. 

В итоге на протяжении 
всего фильма Джеми и Ди-
лан, как самые настоящие 
друзья, встречаются друг с 
другом за чашечкой кофе, 
ведут задушевные беседы 
и... занимаются сексом. 
Но если первой половине 
фильма свойственен дей-
ствительно легкий сюжет 
и ненапрягающие шутки, 
то во второй – начинаются 
выяснения отношений, 
слезы и истерики, да к тому 
же еще появляется отец, 
больной Альцгеймером, ви-
димо призванный добавить 
фильму нотку драматизма. 
Впрочем «Секс по друж-
бе», оправдывая свой жанр 
романтической комедии, 
завершается happy end'ом, 
который сторонникам сво-
бодных отношений вряд ли 
придется по душе. 

Рекомендации «bc»: читать

Книга
Продукт: «Слуги света, воины тьмы»
Автор: Эрик Ниланд

Business lunch

Газета Business сlass распространяется в VIP-зале 
аэропорта «Большое Савино».

Бар RoomBar (ул. Ленина, 92)
Бар «Модные люди» (ул. Куйбышева, 10)
Бретанский паб Queen & Pound (ул. Кирова, 53)
Кафе Brasserie & Biscotti (ул. Г. Хасана, 109; ул. Петропав-

ловская, 113)
Кафе In Vino, (ул. Куйбышева, 16)
Кафе Ма-Dо (ул. Куйбышева, 97)
Кафе PORTA kafe (Комсомольский пр., 20)
Кафе Pra-do (ул. Г. Звезда, 27)
Кафе S-36 (ул.Советская, 36)
Кафе Woodhouse cafe (ул. 1-я Красноармейская, 46)
Кафе «Бархат» (пр. Комсомольский, 34)
Кафе «Вятич» (ул. Г. «Звезда», 12)
Кафе «День и ночь» (ул. Луначарского, 85)
Кафе «Другое место» (ул.Советская, 36) 
Кафе «Калина Малина» (ул. Мира, 11; ул. Ленина, 59)
Кафе «Каре» (ул. Сибирская, 57)
Кафе «Кофе Сити» (ул. Советская, 29; пр. Комсомоль-

ский, 68; ул. Ленина, 98)
Кафе «Маракеш» (ул. Сибирская, 17б)
Кафе «Крепери Франсез» (Петропавловская, 40)
Кафе «Наутилус» (ул. Луначарского, 56)
Кафе «Панорама» (ул. Куйбышева, 37, ТЦ «Алмаз»)
Кофейня «Свое время» (ул. Ленина, 81)
Кофейня Ma Cherie (ул. Красноармейская, 31)
Пивной ресторан «Кама» (ул. Сибирская, 25)
Ресторан Big Ben (б. Гагарина, 65)
Ресторан Da Vinci (б. Гагарина, 32)
Ресторан IL Патио (Комсомольский пр., 7; Крисанова, 12а; 

ул. Большевистская, 75)
Ресторан Greece Underground Cafe (ул. Кирова, 60/

Сибирская, 10)
Ресторан Karin (ул. Мира, 45б)
Ресторан Les Marches (ул. Газеты «Звезда», 27)
Ресторан «Августин» (Комсомольский пр., 32) 
Ресторан «Васаби» (Комсомольский пр., 32)
Ресторан «Живаго» (ул. Ленина, 37)
Ресторан «Нева» (ул. Куйбышева, 31)
Ресторан «Олива» (ул. Куйбышева, 79а)
Ресторан «Охотничий» (ул. Кирова, 200)
Ресторан «Санта-Барбара» (ул. Сибирская, 16)
Ресторан «Тануки» (ул. Большевистская, 171)
Ресторан «Трюфель и Шоколад» (ул. Петропавловская, 55)
Ресторан «Строгановская вотчина» (ул. Ленина, 58)
Сеть пивных ресторанов «БоБ»
(Большевистская, 120; Ш. Космонавтов,65)
Сеть ресторанов RESTUNION
Трактир «Русское застолье» (ул. Советская, 29)
Здесь вам предложат газету Business Class 
во время обеда и бизнес-ланча.
Газета также распространяется в отелях города:
Отель ASTOR Hotel 3*, ул. Петропавловская, 40 
Отель Hilton GardenInn, ул. Мира, 45б
Отель New Star, ул. Г. «Звезда», 38б
Отель «Амакс», ул. Орджоникидзе, 43
Отель «Визит», ул. К. Цеткин, 14б
Отель «Виконт», ул. Советская, 40
Отель «Габриэль», ул. Кирова, 78а
Отель «Евротель», ул. Петропавловская, 55
Отель «Жемчужина», б. Гагарина, 65а
Отель «Кама», Демидково, ул. Баумана, 25в
Отель «Микос», ул. Стахановская, 10а
Отель «Сибирия», ул. Пушкина, 15а
Отель «Спорт», ул. Куйбышева, 49
Отель «Полет», аэропорт «Большое Савино»
Гостиница «Центральная», ул. Сибирская, 9

Книга для обзора предоставлена 
магазином сети «Читай-город», 

ул. Ленина, 96a

Кто такой Эрик Ниланд? 
Если верить рекламе и тако-
му авторитетному журналу, 
как «Мир фантастики», то 
это буквально современный 
Роджер Желязны. А его 
первый роман «Слуги света, 
воины тьмы», в свою оче-
редь, начало целой эпопеи, 
сопоставимой по масштабу 
со знаменитым циклом 
«Хроники Амбера». 

Главные герои рома-
на «Слуги света, воины 
тьмы» – близнецы Элиот и 
Фиона Пост. Вся их жизнь 
подчинена 106 правилам, 
которые для них написали 
бабушка и прабабушка, и 
никаких исключений из 
правил при этом не су-
ществует. Им запрещено 
слушать музыку, читать и 
смотреть книги и филь-
мы в жанре фантастики, 
фэнтези и ужасов, ходить 
на свидания, пользоваться 
покупными шампунями, но-
сить украшения и так далее. 
Впрочем, это отнюдь не 
самый необычный пункт 
их биографии. Элиот и 
Фиона Пост – родные дети 
Люцифера и бессмертной 
богини. И теперь за их 
жизни и души в смертель-
ной схватке схлестнулись 
падшие ангелы и боги, 
долгое время сохранявшие 

по отношению друг к другу 
нейтралитет. 

Кстати о названии. Со-
вершенно не понятно, по-
чему в России Mortal Coils 
перевели как «Слуги света, 
воины тьмы». Если падших 
ангелов еще можно назвать 
воинами тьмы, то боги ни 
в коем случае не являются 
слугами света. Что те, что 
другие, как неоднократно 
подчеркивается Эриком 
Ниландом, лживы, коварны 
и жестоки и жаждут убийств 
и кровопролития. Так что 
неудивительно, что они ре-
шили устроить испытания 
Элиоту и Фионе и понять, 
достойны ли те стать чле-
нами семьи, и выяснить, 
какой именно. И если геро-
ические испытания богов 
проверяют близнецов на 
храбрость и мужество, то 
инферналы – на прочность 
их чувств, так, к примеру, 
первым испытанием от них 
становится искушение.

Скажем сразу, роману 
Эрика Ниланда свойстве-
нен динамичный, но не 
всегда продуманный сюжет. 
Впрочем, к концу романа, 
привыкнув и приняв осо-
бенности сюжета, не оста-
ется сомнений, что впереди 
ждут еще более захватываю-
щие приключения.


